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Introduccién

Este trabajo encuentra sus origenes en la obsénvgae las economias menos desarrolladas
generalmente presentan un bajo desarrollo instivad evidenciado por el hecho que a medida
gue una determinada sociedad comienza a subis¢asomes del desarrollo, lo hace de la mano
de un desarrollo mas intenso de sus institucione® yu red de relaciones productivas,
comerciales, financieras, econdmicas, socialesrddds, tecnoldgicas, etc. De igual modo, se
puede comprobar, asimismo, que dos economias quBdi@do un mismo nivel de riqueza
relativa (medido, por ejemplo, por el stock de taer cpita) rara vez tienen el mismo grado
de desarrollo de sus instituciones o han constrladmisma de red de relaciones sociales,
comerciales, sindicales, etc.

De manera paralela a lo anterior, la presente figae$on surge a partir de estudios previos
sobre el capital social y de como su existenciaredeterminado territorio implica mayores
tasas de crecimiento. Estos estudios previos sereamon en un enfoque territorial del
desarrollo econdmico; el cual presta especial &erela dimension politica de los procesos
de desarrollo, buscando extraer lecciones soldmrtza en que los actores de un determinado
territorio establecen acuerdos y “reglas de juagod estimulan y facilitan la interaccion y
articulacion entre ellos; y de cémo tales acuendiisyen sobre el crecimiento y el desarrollo.
En dichos estudios se abordaron estudios de casmaryalizo la existencia del capital social y
de acuerdos territoriales, como también los efestdme el crecimiento desde una vision
microecondmica, a partir de analisis de casos (Megr2007, 2013 a, 2013b; Mercau, Duarte y
Eisenchlas, 2008; Mercau y Suoni, 2012, 2014, 2016)

Es comun que en la bibliografia que aborda talemtieas se haga referencia al papel que
juegan las instituciones (North, 1990). Surge ergsra inquietud de entender el papel de las
instituciones en relacion a la formacion del capstacial, y de qué forma tales conceptos
impactan (0 no) en los procesos de crecimientcsgrdello econdmico.

Siguiendo este razonamiento, el primer objetivo pitekente trabajo consiste en conocer el
estado del arte sobre las relaciones existentes iastituciones, capital social y los procesos
de crecimiento y desarrollo econémico de los paises

A partir de este conocimiento se buscara dar upkcaxion tedrica a la percepcion factica de
gue las instituciones “de calidad” contribuyen axatencia de un capital social robusto en los
territorios, que impactan de manera positiva esredtimiento y en el desarrollo de los paises.
En este sentido, se pretende construir un modedopgumita captar los aspectos estilizados
mas importantes respecto de la existencia de tapital y de como el mismo puede provocar
aspectos positivos en el crecimiento y el desaredl un territorio ayudado por la existencia
de instituciones de calidad.

Derivado de lo anterior, y desde el punto de wstgirico, se intentara realizar un analisis
economeétrico de tipoross-sectiontendiente a validar los resultados teéricos obiten En
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este punto cabe destacar que tanto el conceptoapiéalcsocial como el de *“calidad
institucional” son variables dificilmente obsened)l no existiendo estadisticas —al menos
ampliamente reconocidas- de las mismas. De igualomel concepto de desarrollo ha
planteado no sélo la problematica de su definicgdrmg también el de su medicion (Sen, 1992).
Estos problemas de medicion o del establecimiemteadables que puedan ser observadas por
un investigador, plantean un desafio adicional isterste en encontrar variables proxy que
permitan medir el capital social, la calidad ingtibnal y el desarrollo, a fin de validar los
planteos teoricos.

Antecedentes

El puntapié inicial para esta investigacion lo ¢ibuagen los estudios previos sobre el capital
social y sus efectos sobre el crecimiento y el mela de los territorios (Mercau y Suoni,
op.cit.).

Si bien el concepto de capital social provieneinalgnente de la sociologia, ha tenido una
amplia utilizacion en distintas ramas del sabetreerllas los economistas han hecho un
intensivo uso del mismo.

Bourdieu, es considerado el primer autor que ré@aliz estudio sistematizado sobre el capital
social. Este autor define al capital social com@tgegado de los recursos reales o potenciales
que se vinculan con la posesion de una red duraderaelaciones mas o0 menos
institucionalizadas de conocimiento o reconocindenttuo” [Bourdieu, 1985 pag. 248, citado
en Forni y otros (2004)].

Por su parte el capital social para James Colemamstituye un recurso cuya particularidad
radica en ser algo inherente a la estructura deelasiones sociales” que facilita el logro de
objetivos personales que no podrian alcanzarsd sicostaria mucho mas. Coleman define al
capital social como “una diversidad de entidadesdms elementos en comun: todos consisten
en algun aspecto de la estructura social y fagilifartas acciones de los actores dentro de la
estructura” [Coleman (1990), pag. 302].

Por ultimo, Putman, Leonardi y Nanetti (1993) defal capital social como “aspectos de la
organizacion social tales como confianza, normiasigs, que pueden mejorar la eficiencia de
una sociedad al facilitar la accién coordinada’indismo, afirma que el componente esencial
del capital social es el compromiso civico, entdadéste como la identificacion de los
ciudadanos con los intereses de la comunidad ervigae En este sentido, sefiala que “la
principal manifestacion del compromiso civico eadaciatividad, o sea la propension de los
ciudadanos a participar en asociaciones que bestaen coman”; y relaciona al capital social
con una economia y un estado fuerte.

Si bien existe toda una gama de posibles defintsiara la nocion de capital social, se pueden
agrupar los conceptos en tres familias principdBsel capital social como confianza, (2) el
capital social como facilidad para la cooperacig8)yel capital social como el conjunto de
redes y desarrollos institucionales que los agenteviven en el territorio han podido construir
y que permiten la realizacion de las actividademémicas, productivas, sociales y culturales
de una manera mas efectiva y eficiente.

Los conceptos de capital social e institucionesiseulan y resulta de interés analizar las

relaciones que puedan existir entre ambos concdpsta se hace mas evidente si se tiene en

cuenta que una condicion indispensable, para qaeagital social tenga los efectos esperados

es que, se considera que ademas de social es tacalpi¢al en sentido econdémico. Es decir,
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tiene un efecto positivo sobre los niveles de pcomfun del territorio. En otras palabras, se
espera que en territorios donde existe un grartataoicial esto se traduce en efectos positivos
sobre los niveles de produccion. Mientras maysogslas interacciones a través de las redes
sociales entre los actores econémicos, mayor dacilen las transacciones, mayor desarrollo
del crédito, mayor apuesta a la realizacion devidetiles en el territorio, etc.

En este punto se hace necesario explicitar clarantpré se entiende por instituciones y cual
es su relacion con la formacion de capital soc@dtylos procesos de crecimiento y desarrollo
econoémico.

En la vision de la Nueva Economia Institucional{M&l), las instituciones de una economia
estan compuestas por las reglas formales, las sanfoamales y los mecanismos de ejecucion
de esas reglas y normas, y se convierten en lgla&éel juego” que establecen la estructura
de incentivos de los individuos. Las instituciorexgtendidas como reglas, pueden incentivar a
los individuos a agruparse y organizarse para tagoain fin que puede ser econémico o de
otra naturaleza (cultural, politico, social, redigp). De este modo, la NEI distingue entre las
instituciones (reglas del juego) y las organizaesoiigue son jugadores, al igual que los
individuos). El marco institucional determina estmde realizar transacciones, y de este modo
las posibilidades de especializacion e intercardbiana economia imperfecta con altos costos
de transaccion.

Tal como se menciond antes, el capital social evisi@n de Putman se entiende como un
conjunto de redes sociales, normas informales g agbciativa. De este modo, la nocién de
capital social hace referencia a la presencia desree confianza que favorece el compartir
informacion, la coordinaciéon de actividades y la@aion de elecciones colectivas, que en
definitiva favorecera el funcionamiento del sistemalitico e impulsara el desarrollo
econémico. De este modo, bajo el enfoque tedrida 8=l se puede incorporar el estudio del
capital social como un factor relevante en la etira institucional de una economia (reglas
formales, normas informales, mecanismos de cumglita). Asi es posible pensar que se
puede entender mas adecuadamente como funcionauaéss la confianza y la vida asociativa
en la resolucion de los problemas de cooperacién a propia consecucion del bienestar
colectivo. De este modo, se argumenta que “el emfodel capital social resulta
explicativamente mas potente si esta instituciorats integrado” [Caballero y Kingston
(2009) pg. 15].".

“En definitiva, la concepcidn de las instituciomesno reglas que implican incentivos y que al

reducir los costes de transaccion favorecen l@eefi@a puede incorporar la nocion de capital

social, incluso sus diferentes formas de concepa@bn. Los aspectos de reciprocidad y de
asociacionismo deben entenderse en una determasadetura institucional, lo que ademas

permite entender el efecto del capital social &lndgregado en una sociedad. Esta relaciéon
entre instituciones-incentivos rompe la exogeneideldcapital social y abre las puertas a

considerarlo como una variable endégena”. [Catmijdfingston (2009) pg. 17].

La nocion de capital social entendida como la erigh de redes sociales basadas en la
confianza hace referencia al problema de la coacitim y a la confianza. En estudios

anteriores, se concluyd que la existencia de dauitéal incorporado a los procesos de decision
de los agentes (crecimiento enddgeno), puede tenefecto sobre los niveles y las tasas de
crecimiento del producto del territorio, aun cuamadoexistan estrategias externas para influir
en el crecimiento. Sin embargo, la coordinacion pueee una estrategia territorial podria

permitir el logro de efectos de largo plazo queseoian posibles si los agentes actlan
individualmente. Es decir, la existencia de siresgy complementariedades tienen efectos
sobre los niveles de produccién. La coordinaciotodas las voluntades a través de un pacto
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territorial potencia los efectos sinérgicos y coenpéntarios del capital social existente
(Mercau y Suoni, op.cit). De este modo, la soluadn un arreglo institucional coordinador
arroja una tasa de crecimiento de largo plazoedgtdrio que es mayor a la que surge cuando
los agentes actuan sin coordinar colectivamentesfusrzos. De este modo un enfoque teorico
institucional puede incorporar adecuadamente egosctds que componen el capital social.
Para lograr dicha coordinacion, el disefio instiinal cobra importancia ya que la construccién
del capital social dependera de los incentivosigugp®ngan las instituciones.

Hipoétesis de trabajo
En este trabajo tiene como fundamentos dos idetw as:

* EIl principal efecto de toda acumulacién de capitatjuido el capital social, es su
resultado en términos de crecimiento econémico

» El disefio institucional cobra importancia en lastamccion del capital social. De este
modo la construccion del capital social dependeréosd incentivos que impongan las
instituciones (NEI).

En consecuencia, las hipotesis principales detediajo son:

(1) Mientras mayor la capacidad de acumulacion deaagmtial, mayor el crecimiento
de largo plazo del territorio;

(2) Los dos factores principales que definen el capsiatial son: confianza y
cooperacion. Las instituciones actian como facitites de estos dos factores,
creando las condiciones y los instrumentos parasquéesarrollen y actuen para
crear, aumentar y aprovechar el capital socialexiatencia de “instituciones de
calidad” permite construir un capital social rolmystontribuyendo a un mayor
proceso de crecimiento.

(3) Los paises mas pobres tienen menos recursos pdgsaetollo de las instituciones.
Por ejemplo, las civilizaciones primitivas, queaesén su etapa basica de desarrollo
(estado agrario) no tienen desarrollados instihesobasicas como mercados de
crédito, de seguros, etc. Por ello, existe ureci@h entre instituciones y niveles de
riqueza per capita.

Capital social e instituciones

A continuacion se analizara la relacion entre pitahsocial y el desarrollo institucional a la
luz de la Nueva Escuela Institucionalista (NEl)eymopondra una manera de modelar las
relaciones implicitas en la teoria, segun el moeoverlas de los autores. A los fines de
simplificar el tratamiento matematico, no se reicara modelos mas complejos que requieren
una optimizacion dinamica, sino que se hara usmddklo basico de Solow-Swan, que supone
una tasa de ahorro constante [véase Sala-i-M&@ip0), capitulo 1].

(a) Crecimiento y capital social

En la interpretacion de Krishna (1999, pp. 72)qle Putnam, Leonardi y Nanetti (op.cit.)
plantean es que el “capital social... es un legadarges periodos de desarrollo histérico. Las
generaciones actuales no pueden agregar produetitara su stock heredado de capital social,

4



definitivamente no en el corto plazo. Por lo tatds,sociedades estan condenadas a vivir con
los frutos de su herencia. Si son ricos en capaaial, se desarrollaran rapidamente; si sus
antepasados han dejado un stock agotado, entstessseciedades se desarrollaran solo muy
lentamente.”

La idea intrinseca es que el capital social tigheetes sobre la productividad, pero en esta
concepcion actla como un “escalar”, tal como esoefficiente “A”, denominado como
tecnologia, la que se vincula con la Productividiathl de Factores o residuo de Solow. De
este modo, el capital social podria modelarse:

(1) y = Apk" = f(k,B)
Donde:
y: producto per capita
A: nivel de tecnologia
S capital social
k: capital per capita
yO<a<l1

Considerando el modelo mas simple de crecimiertn,tasa fija de ahorro (Sala-i-Matrtin,
2000, capitulo 1), y partiendo de la igualdad eabr@ro e inversidn en una economia cerrada,
la tasa de crecimiento del capital per capita ealigl ahorro per capita menos la porcion del
capital per capita que se necesita para compesasasd de crecimiento de la poblacion y la
depreciacion:

) k=sf(kB)— (n+ )k
Donde:
k: incremento del capital per céapita
s: tasa fija de ahorro (“proporcién del ingreso dado al ahorro”)
f(k, £): funcién de produccién per capita iguat a
n: tasa de crecimiento de la poblacion
0. tasa de depreciacion del capital

Reemplazando (1) en (2) y dividiendo por k:
@) i=sapk 0D —(n+ ) =y,

Dondey,, es la tasa de crecimiento del capital per capita.

De (1) y para un stock de capital social fijo ygpana tasa de ahorro constante, se deduce que
la tasa de crecimiento del PBI per capita es igual

4) % =a[sAB k¥ —(n+ §)] = Yy

Dondey, es la tasa de crecimiento del PBI per capita.



De (4) puede inferirse lo sostenido por Putnamnbkedi y Nanetti (1993) esto es, que los
paises (0 regiones) que tienen mayor capital s(®iéienen una mayor tasa de crecimiento.

(b) Capital Social y Calidad Institucional

Krishna (2000, pp. 72) cuestiona la visién pesiandgstl capital social que sugiere el trabajo de
Putman, Leonardi y Nanetti (op.cit.) en cuanto @ glucapital social es algo heredado y por lo
tanto a los fines practicos un dato de la funciérpobduccion (o un escalar) y sostiene que
“visto de esta manera, el concepto de capital kpaede ser académicamente interesante pero
practicamente estéril”.

En la propuesta de este autor, es posible “cremprgvechar el capital social’. En otros
términos, es posible “invertir” en capital socialgr sus resultados en la generacién creciente.
Para poder estudiar esto, se propone una relatided capital social y la calidad institucional,

y se indaga sobre el proceso de acumulacion o @éalde esta calidad.

Los mismos autores, Putman, Leonardi y Nanetti 19®. 7-12), recurren a las distintas

fuentes de andlisis teorico institucionalista (llesnados “nuevos institucionalistas”) para

establecer sus principales hipotesis. El trabaoedtos autores toma como objeto de
investigacién el proceso de descentralizacion duié talia en la década de 1970 en adelante,
como un experimento para poder medir la eficaciastias transformaciones en los resultados
de un sistema democratico. De hecho, el titulduti@lo de su trabajo es: “Hacer que la

democracia funcione’Making Democracy Wojk

Putman, Leonardi y Nanetti (1993) sostienen qukiesi los nuevos institucionalistas difieren
en muchos puntos, al menos en dos fundamentaes dstacuerdo:

1) Las instituciones le dan forma a la politica: “lrastituciones influyen en los resultados
porque modelan las identidades, el poder y laategiias de los actores.” (op. cit. pp.
8).

2) Las instituciones son modeladas por la historia.

Estos autores agregan un tercer punto al anaigisucionalista al afirmar que “entre estos dos
pasos, sin embargo, afladimos un tercero que halsjddo de lado en los trabajos recientes
sobre las instituciones. El desempefio practicaslmktituciones, conjeturamos, esta modelado
por el contexto social dentro del cual aquellagape(op. cit. pp. 8).

Si bien para Putman y sus asociados la siguientma&sision reduccionista, una corriente
principal del Nuevo Institucionalismo, ve a lastitugiones politicas como “reglas de juego’,
como procedimientos que gobiernan el proceso da tirdecisiones, como arenas dentro de
las cuales los conflictos son expresados y (algueess) resueltos”. (op. cit. pp. 8),

En este trabajo se asume que hay una relacionvaogitreciente entre calidad institucional y
capital social. Una posible justificacion de estacion podria estar en la primera de las
premisas de los nuevos institucionalistas, respizta influencia de las instituciones sobre las
identidades, el poder y las estrategias de losesctn un contexto social. Esta relacion simple
se expresa de la siguiente manera:

(5)f=010>0

Donde:



p . Capital Social

0 : Coeficiente que determina el grado en que laadlinstitucional afecta o contribuye la
formacion de capital social

| : Indice de Calidad Institucional.

Una mayor calidad de las instituciones podria pe@rem mayor flujo de relaciones entre los
distintos actores que conforman la red del capitalal. Las instituciones adecuadas pueden
permitir el desarrollo de dos de los aspectos foreatdales del capital social: la confianza y la
cooperacion.

Lamentablemente, tanto el capital socigldomo la calidad institucional)( son dificiles de
medir de manera inequivoca. El trabajo fundameatdgaPutman, Leonardi y Nanetti (1993)
indaga profundamente sobre el significado de “deeéim institucional”. Los autores,
refiriéndose a cierto reduccionismo de las teqriagalecientes en el Nuevo Institucionalismo,
afirman que el éxito (un desempenio institucionacaddo) no basta con medirse solamente a
través de permitir a los actores resolver suseatifgas tan eficientemente como puedan ya que
las “instituciones son dispositivos para alcamrapositosy no solo para alcanzacuerdos’

(op. cit. pp. 8)

Una de las cosas que destacan los autores es@urestitucion democrética de alto desempefio
debe tanto ser receptiva y efectiva, esto es,lderslas demandas de los ciudadanos y efectiva
al usar los recursos limitados para respondersadesaandas (op. cit. pp. 9).

En este sentido, los autores destacan que hagrmedes modos de explicar el desempefio
institucional: 1) a través de su disefio institualp@) a través de la consideracion de factores
socioeconOmicos v, 3) a través de la consideratadiactores socioculturales.

En la parte empirica de este trabajo se expondgaliernativas que se han considerado para
aproximar la calidad institucional.

(c) Calidad Institucional y su evolucion

Tal como se vio anteriormente, los autores, Puti@onardi y Nanetti (1993) enfatizan el rol
histdrico o la importancia de la historia en sac#&n a los aspectos institucionales, en lo que
ellos llaman “desemperio institucional”.

La vision de los autores es la de una influencitaleconstruida a lo largo de siglos de historia
y de antecedentes organizacionales y culturalagyados ancestralmente en los territorios.

Al hacer uso del concepto de Capital Social, ddovarincipalmente en el trabajo del
precedente de James Coleman (1990), los autores heferencia a la “comunidad civica”.
Los autores afirman que “la comunidad civica estecada por una ciudadania activa, inspirada
publicamente, por relaciones politicas igualitgriper una trama social de confianza y
cooperacion”. (op. cit. pp. 15).

En este sentido, los autores sefialan que “el eslatderoso entre el desempefio institucional
y la comunidad civica nos lleva inevitablementeegpntarnos por qué algunas regiones son
MAas civicas que otras... Perseguir la respuestdew@sHhacia atrds a momentos cerca de un
milenio atras, cuando dos regimenes contrapuestosovadores fueron establecidos en

distintas partes de Italia.” Estos regimenes fandsu origen en la época medieval, y segun



los autores estas raices organizacionales y cl@tunan modelado las relaciones de tal modo
que afectan aun hoy el desempefio organizacionatifopp. 15-16).

Los modelos de crecimiento de largo plazo [véase gpemplo Sala-i-Martin (2000)],
referencian sus distintos estados a través ddld@veapital per capita. Si bien en este trabajo
se comparte la vision critica de Krishna (op. cie¥pecto de la necesidad de poder considerar
al capital social de una manera mas flexible gugsian extremadamente histérica y ancestral
de Putman y sus asociados, la utilizacion de emtable -capital per capita- puede ser una
aproximacion util para resaltar el caracter histoiy a las distintas etapas de evolucion que
puede tener el desempefio institucional y, en slepite modelo, la calidad institucional.

Asimismo, es posible ver una correlacion empiritaeecalidad institucional y nivel de riqueza
de las naciones o regiones, que podria aportafstdamento a la siguiente relacién propuesta:

6) = wk'™@

Donde,m > 0 ya conserva la misma restriccion que tiene en laifumde produccién como
exponente del capital per capita, esto espG4.

Es necesario destacar algunos elementos de epizepta:

1. Se trata de una relacion creciente entre el intkcealidad institucional y el nivel del
capital per capita.

2. El caracter o la influencia “historica” se intentaptar a través del proceso de
acumulacion del capital per capita.

3. Larelacién entre ambas variables es “no lineathlicando que es posible mejorar en
el tiempo la calidad institucional, pero tiene uéximo.

4. Si se combina la expresion (6) con la (5), puedecdgrse, asimismo, que hay una
relacion no lineal entre capital social y capitaf papita. Esto podria ser congruente
con Stiglitz (2000, pp. 64) quien propone una ‘t&a de U-invertida entre la densidad
del capital social y el nivel de desarrollo”. Seiviel capital per capita muestra el nivel
de riqueza fisica, existe una amplia literatura gpl&ciona los niveles de desarrollo a
través de diversos indicadores y el nivel de riguiggica (véase por ejemplo, Debraj
Ray, 1998, capitulo 2).

(d) A modo de sintesis

El primer elemento que se destaca es la inclusédrral de la funcion de produccién de un
“nuevo” factor productivo: el capital social. Est®un factor de origen “sociolégico”, es decir,
proviene de la interaccion de los actores. No el modelado en una ficcidn tedrica como
una economia a la Robinson Crusoe. Es necesaiexjsta mas de un actor en la economia.
El elemento clave que destacan todos los autoree egencial en su efecto “productivo” es la
colaboracién. La colaboracion entre los actoresglyce un salto en la productividad que tiene
efectos sobre los niveles de produccion. Paraegteeproceso colaborativo pueda llevarse a
cabo, es necesario que existe un ingredientent@arza entre los actores.

Desde el punto de vista macroeconomico, el cagmiahl es un dato externo -o “externalidad”.
De alguna manera, tal como lo sefialan Putman, kéopdNanetti (1993), hace al contexto
social en cual se desarrollan los arreglos instiades y la actividad economica.

En este trabajo se ha modelado la influencia detalasocial sobre el nivel de produccién, de
una manera simple:

(7) y = ABk® = f(k, B)



Donde, como se ha sefialado previamegnes, el nivel del producto per capifaes el nivel de
la tecnologia (relacionado con la productividadltde los factores), es el capital sociak,
es el nivel del capital per capita correspondia@htaismo periodo que el producto.

Un nivel mas alto de capital socig) {mplica, segun (7) un mayor nivel de productagréso
per capita.

El segundo elemento esta dado por la relacion emtpgal social y el indice de calidad
institucional: a mayor calidad institucional mayapital social. En este caso, lo que se intuye
es que una mejor institucionalidad permite queesadollen mejores relaciones de confianza
y se fortalezca la colaboracion, como dos elemédntutamentales del capital social. En este
sentido, la modelacién también ha sido simple:

8)p=61,0>0

Donde, nuevamentees el indice de calidad institucional. A maydidzal institucional mayor
capital social. Se ha supuesto, en este casaelawdn directa (“lineal”). La relacién entre
instituciones y capital social ha sido destacaddels inicios de la literatura sobre el segundo,
como el trabajo fundamental de Putman, Leonardagditi (1993) ya citado.

El tercer elemento lo constituye el grado en quausiona la calidad institucional. En este
sentido, el cardcter histérico y acumulativo tamtaé fundamental. Por otro lado, se ha tratado
de plasmar la correlacion empirica entre desarsgdtndémico (o nivel de riqueza econémica
expresada a traves del stock per cépita de capitldesarrollo institucional. En desarrollo
econdmico existe una gran cantidad de evidendia el las sociedades en sus etapas de bajo
nivel de capital per capita adolecen asimismo d@a fde un desarrollo institucional y de
mercados completos. El desarrollo institucionsimémo, demanda recursos y organizaciones
gue puedan disefiar e implementar las “reglas d& banvivir y actuar” que provienen de un
ambiente institucional adecuado. En el caso dewestable se ha optado por una modelacion
no lineal, en el entendimiento que la calidad fnstonal tiene un méximo o un limite superior,
aungue su influencia puede variar en funcion dehlas que traduce su efecto sobre el nivel
del capital social:

9) 1= wk!* v>0.

La combinacion de (7) a (9) con la restriccion giealdad entre ahorro e inversién en una
economia cerrada, como la ecuacion (2), y dividieegh relacion por k, permite arribar a la
siguiente relacion:

(10) %zykzsAHa)—(n+5)

Donde, nuevamente,y,, es la tasa de crecimiento del capital per cagitael nivel de
productividad total de los factores;el componente de capital social (coeficientetpasgue
relaciona el capital social con la calidad insitnal); w, el componente de calidad institucional
(coeficiente positivo que relaciona a la calidagtitncional con una funcion que depende del
capital per capita);,ra tasa de crecimiento de la fuerza laboral (dgmén); y,d, la tasa de
depreciacion del capital per cépita.

Debe tenerse en cuenta que la combinacion de (@) @an como resultado una funcion de
produccion de rendimientos constantes a escalatif@elAk; véase [Sala-i-Martin (2000),
capitulo 5f por lo que la tasa de crecimiento del PBI, prodlecingreso per capita es igual a
la tasa de crecimiento del capital per capita:



. .
(1) =n=i=v

Dondey, es la tasa de crecimiento del PBI, producto ceisgiper capita.

Capital social, instituciones y desarrollo economa

Tal como lo muestran la mayoria de los trabajoseschpital social, desde el fundamental
escrito por Putman y otros (op. cit.), un nivel rafie de capital sociaf] implica, un mayor
nivel de producto o ingreso per capita; asimismomalo destaca el mismo trabajo y se modela
en el presente, a mayor calidad institucional maypital social; por lo existe una relacion
positiva entre calidad institucional y nivel de gweoto. Estas relaciones estan en linea con lo
que afirman muchos autores del desarrollo econdrgic@ste sentido, se dird que “si bien aln
existe controversia y vertientes tedricas divema®l abordaje de importantes temas de la
Nueva Economia Institucional (ver Chang, 2006; ko@007; North, 2007; Hodgson, 2006 y
2007; Acemoglu y Robinson, 2006; entre otros), dlelg Sampat (2001) sostienen que existe
algun grado de acuerdo basico entre los economestpecto de las instituciones, que se puede
sintetizar del siguiente modo:

a) Losfactores inmediatodel crecimiento econdmico (entendido como incremeletla
productividad por trabajador y del estandar de gelaeral) son el avance tecnoldgico
y la inversion en capital fisico.

b) Las instituciones “son un factor importante queulege incide en el crecimiento
econdémico” en la medida que impactan sobre losriangs factores inmediatoy
ademas afectan las practicas de los agentes eam®raiterando los costos de
transaccion (al hacer que determinados intercansigias mas faciles o dificilesy'.

En este punto cabe hacer una distincion entrenoiecio econdmico y desarrollo econémico.

En primer lugar, se debe mencionar que los cons@garecimiento y de desarrollo econémico
no son sindénimos. Sin embargo, tienen caractaagsgon comun, siendo la principal la de ser
fendmenos dindmicos, donde la variable “tiempofyaipapel importante.

Se entiende a los procesos de crecimiento econéroicm el logro de tasas sostenidas de
crecimiento del ingreso per céapita, de modo tal paanitan a una nacion expandir su

produccion a un ritmo mas rapido que la tasa derarento de su poblacion. Los niveles y las

tasas de crecimiento del ingreso nacional "reagr' gapita bruto se utilizan para medir el

bienestar econdmico general de una poblacion emriés de la cantidad de bienes y servicios
reales disponibles para el ciudadano medio tamgdaonsumo y como para la inversion. De
este modo, la medida correcta del crecimiento 88&per capita.

Recordando lo desarrollado anteriormente y a medareélve resumen, desde el punto de vista
tedrico se ha concluido que el crecimiento econdmécun pais se relaciona de manera positiva
con el capital, el capital social y la calidad de mstituciones.

Sin embargo, en el presente trabajo se pretenstegaso mas lejos; y determinar la manera en
la cual el capital social y las instituciones déidea influyen asimismo en el desarrollo
econdmico. Es pertinente entonces definir qué serele por desarrollo.

Se comenzard diciendo que el desarrollo econonscaone concepto mas amplio que el
crecimiento. Se puede definir como “un proceso idiaiensional que involucra
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reorganizacion y reorientacion de sistemas ecorasmyic sociales enteros. Involucra el

aumento del ingreso y la produccion y cambios edéicen las estructuras institucionales,
sociales y administrativas; asi como las actitudestumbres y creencias populares.” [Todaro
y Smith, (2012)].

A diferencia del crecimiento econdmico, el concegdt desarrollo, al abarcar multiples
aspectos de la vida de las personas, es un fenddifécibde cuantificar. Lo que si se puede
afirmar es que crecimiento y desarrollo son fen@serelacionados, con caracteristicas
comunes, pero con dimensiones diferentes.

De manera mas concreta; se puede afirmar queoiinéeato es una condicion necesaria, pero
no suficiente para el logro del desarrollo.

En consecuencia; si el capital, el capital soclalgalidad de sus instituciones se relacionan de
manera positiva con el crecimiento econdmico; sslp@sperar que también guarden la misma
relacion con el desarrollo. Sin embargo, el sinfigeho que exista acumulacion de capital

fisico y social; y la existencia de instituciones ahlidad; no asegura el logro del desarrollo

econémico.

En este punto, existe discusion en torno a lasicglas existentes entre el grado de desarrollo
y las instituciones. A pesar de ello, y recordagde el desarrollo humano es un proceso de
ampliacion de las opciones de las personas (tab@firma Sen,1999); se puede deducir que
la existencia de instituciones de calidad tienaciéh con un mayor grado de desarrollo.

Mas alla de las discusiones; si bien el procesaafarrollo es mas amplio que el mero
crecimiento del PBI per capita la evidencia empinmestra que existe una importante relacién
entre en crecimiento econdmico y el desarrollo éotoo, como se adelantd anteriormente
(véase Debraj Ray, capitulo 2). De acuerdo a lhlagasociedades en sus etapas de bajos
niveles de desarrollo adolecen asimismo de faltandéesarrollo institucional y de mercados
completos. El desarrollo institucional, asimismemaénda recursos y organizaciones que
puedan disefiar e implementar las “reglas del boewiar y actuar’ que provienen de un
ambiente institucional adecuado.

Por otro lado, Todaro y Smith (2012), afirman quisten tres actores (o conjunto de actores)
gue interactian en el proceso del desarrollo ecmuwdral estado, el mercado y la sociedad
civil. El estado esta definido como la maxima &adend politica y sus brazos ejecutores, que
llevan adelante el disefio y la implementacion deoliica econdmica (entre otras politicas).
El mercado, en términos muy simples, esta confoorpad los agentes econdmicos que pueden
agruparse en “oferta” y “demanda” en los distinespacios de transaccion econdmica.
Finalmente, la sociedad civil se identifica en téos de este trabajo con los actores que
conforman el capital social de una determinada @oda o territorio. En este trabajo se
interpreta que los actores intervinientes en etggo de desarrollo son el Estado, el mercado y
el capital social. De este modo, se integra l@nide Putman, Leonardi y Nanetti (1993) y de
Douglas North (1990, 2005) respecto del rol derlastuciones y del cambio institucional.

De acuerdo a lo expuesto, el crecimiento economiebdesarrollo econdmico de un pais se
relaciona de manera positiva con el capital, eltabgocial y la calidad de sus instituciones. La
existencia de un capital social dentro la funciépobduccion de la economia, afecta de manera
positiva el proceso de crecimiento econdémico; yrigodfectar el desarrollo. Pero ademas, la
existencia de un capital social robusto, el cugllica la existencia de confianza, la facilidad
para la cooperacion, y la existencia de normased@nocidad para facilitar la cooperacion;
influye (quiza) en el desarrollo econdémico de unttaio. Tal como afirman Todaro y Smith
(2012) “cada vez se reconoce mas que el éxito en el ddeanmbkolo depende de un sector
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privado vibrante y un sector publico eficiente osiambién de un sector ciudadano riguroso...
Las organizaciones del sector ciudadano generadmgs@tdenominan organizaciones no
gubernamentales (ONG) en el contexto del desarr@ftas organizaciones realizan una
variedad de servicios, involucrandose en la présiate asistencia financiera y técnica en los
paises en desarrollo; y también en funciones huar&s, o llevando las preocupaciones de los
ciudadanos a los gobiernos, supervisando las gadity fomentando la participaciéon politica;
proporcionan analisis y experiencia, sirven comaansmos de alerta temprana y ayudan a
monitorear e implementar acuerdos internacionales”.

En este sentido, existen antecedentes que demugsigda existencia de capital social puede
tener una influencia positiva en mejorar aspectdsslterritorios con bajo grado de desarrollo;
tales como la pobreZa el desarrollo rural

De este modo el capital social robusto no solayaflen el desarrollo a través del proceso de
crecimiento; sino que lo hace de manera directeesalldesarrollo al promover los valores del
desarrollo social y econémito

Asimismo, se afade el efecto que tiene la caligatitucional en su vinculacion con la
formacion del capital social. Una vision -quizéatt de la politica econémica que trasciende
los intereses particulares para enfocarse en b@num, provoca un crecimiento (y
probablemente un nivel de desarrollo) mayor quepatitica exenta de intervencion y librada
a la mano invisible del mercado.

Para completar este analisis sera necesario ctamtesta teoria con la evidencia que pueda
existir para validar sus hipotesis. Este serarkatque se desarrollara a continuacion.

CONSTATACION EMPIRICA DEL MODELO

A continuacion, se presenta un analisis econoneédiéctipocross-sectiontendiente a validar
los resultados tedricos obtenidos en las seccianesiores del presente trabajo. Para ello se
ha utilizado las bases de datos del Banco Munda®lyPNUD (agregando algunas variables
de otras organizaciones cuando se considero paeirlas que se detallaran mas adelante).

Cabe recordar que los principales conceptos abosdatel presente trabajo, vale decir “capital
social” y “calidad institucional”; son variablesfidilmente observables, por lo que se ha
constituido en un desafio adicional encontrar e proxy para captar los fendmenos a fin
evaluar sus efectos sobre el crecimiento y el dagar De igual modo, el concepto de
desarrollo ha planteado no sélo la problematicsudiefinicion, sino también el de su medicion
(Sen, 1992).

En este sentido es pertinente aclarar que ladaltdatos resulta en una limitacion importante
para realizar la constatacion empirica de lasimias anteriormente planteadas.

» Principales relaciones a probar: Aplicacion del Maco Tedrico

A fin de probar las principales conclusiones addsmen el planteo tedrico antes desarrollado;
se recordaran algunas de las principales relacigtiiezadas.

En el modelo tedrico se planted el nivel de proolesta influido de manera simple por el
capital social, tal como se resume en la siguiect@cion:

(1) y = ABk® = f(k,B)
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dondey es el producto per capita.el nivel de tecnologia g es el capital social

Por otra parte, se asumio la existencia de unaidelgositiva y creciente entre calidad
institucional y el capital social, modelizada dgugente modo:

B) p=61I1,0>0

donde:# es el coeficiente que determina el grado en quealidad institucional afecta o
contribuye la formacién de capital social] es un indice de calidad institucional. De esta
manera se plantea que una mayor calidad de lasignshes podria permitir un mayor flujo de
relaciones entre los distintos actores que conforlaaed del capital social, permitiendo el
desarrollo de dos de los aspectos fundamentalespi¢hl social: la confianza y la cooperacion.

Combinado las ecuaciones (1) y (5), se puede @agige el nivel de producto per céapita es
una funcion del capital, del capital social; y aszea éste ultimo es funcion de la calidad de las
instituciones:

y=fk1I)
De acuerdo al modelo teérico, las relaciones quesgera probar son las siguientes:

» La acumulacion de capital (k) implica un mayor hive producto per capita

» Un nivel més alto de capital socifl) mplica un mayor nivel de producto per capita

« A mayor calidad institucional, existen mejores caglaes de confianza y se fortalece la
colaboracién; por lo que se espera el desarrollmurdenayor capital social; y en
consecuencia mayor nivel de producto per capita.

Dicho de otro modo, el crecimiento econdmico deais se relaciona de manera positiva con
el capital fisico, el capital social y la calidagl €us instituciones.

Por otra parte, se ha hecho una distincion entveegpbs de crecimiento econémico y de
desarrollo econémico. Mientras que se entiends priacesos de crecimiento econémico como
el logro de tasas sostenidas de crecimiento detsogper capita, de modo tal que permita a
una nacion expandir su produccién a un ritmo maglcaque la tasa de crecimiento de su
poblacidn; el desarrollo econémico es un fenébmeas amplio que el crecimiento, que abarca
multiples aspectos de la vida de las personas; pugele decir que implica un proceso

multidimensional de elevacion de la calidad de dddas personas.

A partir de la evidencia empirica y los razonamosntalizados por los principales autores del
desarrollo; se espera que el desarrollo econénecendpais se relacione también de manera
positiva con el crecimiento econémico, con la facida de capital, con la existencia de capital
social y con la calidad de sus instituciones.

* Definicion de Variables

En funcion del marco teérico definido, se han adb dos modelos; en el primero se intenta
identificar las variables que determinan el creemn econdmico; y un segundo modelo en el
cual se intentard identificar la relacion de cesariables sobre el desarrollo econdémico.

La variable dependiente utilizada para medir etioneento econdémico es el PBI per capita.

Para ello se tomé el INB per cépita en funciérededridad del poder adquisitivo (PPA) medido

por el Banco Mundial. El INB del PPP es el “ingresaional bruto (INB) convertido a dolares

internacionales utilizando las tasas de paridadodder adquisitivo. Un délar internacional

tiene el mismo poder adquisitivo sobre la RNB goeddlar estadounidense en los Estados
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Unidos. El INB es la suma del valor agregado pdos$olos productores residentes mas los
impuestos a los productos (menos subsidios) noidad en la valoracion del producto mas los

ingresos netos del ingreso primario (compensaagandpleados e ingresos de propiedad) del
exterior. Los datos estan en ddlares internacisraadfiuales basados en la ronda 2011 de’ICP”

Se tomara el valor correspondiente al afio 2015.

Por otra parte, el modelo que intenta explicareslagrollo econémico en funcion de algunas
variables independientes; utiliza el indice de Dredla Humano (IDH). El IDH es una medida
sindptica del desarrollo humano construida poNdUB. Mide el progreso medio conseguido
por un pais en tres dimensiones basicas del désdmonano: disfrutar de una vida larga y
saludable, acceso a educacion y nivel de vida dighlidH es la media geométrica de indices
normalizados que miden los logros en cada dimehs&mtomara el valor correspondiente al
afo 2015.

Tal como se menciond en el apartado anterior, élgeB cpita y el IDH se encuentran
relacionadas de forma positiva, dado que un mayeciraiento econémico es condicion
necesaria (aunque no suficiente) para que exis@arm#io. Ademas, cabe aclarar que el PBI
per capita es uno de los indicadores utilizadoa [gaconstruccion del IDH. Por estos motivos
es que se espera que los signos esperados deefaseres que acompafan a las variables
explicativas sean iguales cualquiera sea la variablependiente: PBI per capita o IDH. En el
siguiente gréafico se puede verificar la relaciétreesl PBI p.c. como medida de crecimiento y
el indice de Desarrollo Humahioomo medida de desarrollo para una muestra dpdi4gs.

Relacion entre PBI pc e IDH

Relacion entre el PBI p.c. y el Indice de Desarrollo Humano (IHH)
1,400

y = 6E-06x + 0,5858
R?=0,5763
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Fuente: elaboracion propia en base a datos Bancalisiuy PNUD

A continuacién se detallan las variables indeparidgeutilizadas:

» Crecimiento anual del PBI p.c:
Se tom¢ la tasa anual de cambio de la variabl@BEp.c. para el periodo 1990-2015.

En funcion de la teoria de la convergencia, seraspee los paises mas ricos, medido a
través del nivel de PBI per capita; presenten tdsasrecimiento del PBI per cépita
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inferiores, motivo por el cual se espera una rétanegativa entre PBI per capita y tasa
de crecimiento. Sin embargo, esto no se ha eviddaciesde el punto de vista empirico.

En cuanto a la relacién con el desarrollo, existdemcia que en promedio los paises
menos desarrollados presentan menores tasas dwmiergo de su PBI per capita. Sin
embargo, detras de estos promedios hay diferemeigs sustanciales (ver Todaro
capitulo 2).

En consecuencia, no se puede establecer a priarralacion entre PBIpc y tasa de
crecimiento del PBI pc, o entre IDH y tasa de ereento del PBIpc.

» Crecimiento anual de la Poblacién
Se ha calculado a partir de los datos de poblatébBanco Mundial, como la tasa de
cambio anual para el periodo 1990-2015.

En funcion de la evidencia empirica, una de laadataristicas de los paises con menor
crecimiento y menor desarrollo son las altas tdsasrecimiento de la poblacién (ver
Todaro capitulo 2 y capitulo 6); por lo que se espma relacion negativa de esta
variable con el PBI pc y IDH.

e Capital per capita:
Se calcul6 como la suma de la inversion bruta aperkapita para el periodo 2000-
2015. Para calcular la inversion bruta anual pert@gale cada afo, se utilizaron los
datos del Banco Mundial de formacion bruta de efpihgreso nacional bruto
convertido a ddlares internacionales utilizandddaas de paridad del poder adquisitivo
y la poblacion.

En funcién del marco teérico se espera una relguoi&itiva entre el capital per capita
y el PBI pc y IDH.

A continuacion se detallan las variables utilizagasa medir el capital social y la calidad
institucional. Nuevamente se dird que ambos consequn variables dificilmente observables,
no existiendo estadisticas (al menos ampliamertmoeidas) de las mismas. Debido a esto,
se hizo una exploracion a fin de identificar vaealproxy de ambos conceptos y que estuvieran
disponibles para una muestra importante de paisefiy de poder realizar el analisis
economeétrico.

Si bien existen distintas formas de definir el ta@ocial, se tomara la vision de Putnam, para
quien el capital social se asocia a la existeneieothfianza y a la facilidad para la cooperacion.
En este sentido entonces, la formacion del cegmizibl implica la existencia de un conjunto de
redes sociales basadas en la confianza, que favereompartir informacion, la coordinacion
de actividades y la adopcion de elecciones cokstigue en definitiva contribuird al
funcionamiento del sistema politico e impulsardetarrollo econémico. Por otro lado, la
formacion de capital social implica la existenceartbrmas de reciprocidad para facilitar la
cooperacion. Las variables que pudieron identsiedienen que ver con las condiciones para
construir redes de confianza, y que permitan iatelgar informacion y faciliten la
comunicacion e integracion. Las variables sonipsentes:

» Suscripciones a celulare¢por cada 100 personas):
Son suscripciones a un servicio publico de telefemdvil que proporciona acceso a la
PSTN utilizando tecnologia celular. El indicadarluye (y se divide en) el nimero de
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suscripciones pospago Yy el numero de cuentas meagivas (es decir, que se han
utilizado durante los ultimos tres meses). El indar se aplica a todas las suscripciones
celulares méviles que ofrecen comunicaciones de Egzluye las suscripciones a
través de tarjetas de datos o0 médems USB, susmmgxia servicios de datos moviles
publicos, radio movil truncado privada, telepuntadio busqueda y servicios de
telemetria. El dato utilizado corresponde al afitb28iendo la fuente de datos el Banco
Mundial.

* Lineas de teléfono cada 100 personas
Datos del Banco Mundial del afio 2015.

* Servidores de Internet segurogpor cada millon de personas):
Los servidores seguros son servidores que usamlogéa de encriptacion en las
transacciones a través de Internet. Datos del Bnewlial del afio 2015.

Cabe recordar que mientras mayores son las redieéescentre los actores econémicos, mayor
facilidad en las transacciones, mayor desarrollcigiglito, mayor apuesta a la realizacion de
actividades en el territorio; y en consecuenciaonayecimiento y desarrollo econémico. En
otras palabras, la mayor interaccion entre lasopassrefleja la existencia de capital social; y
para medir estas interacciones se utilizara comahta proxy la disponibilidad de teléfonos o
internet. En los tres casos se espera que existarelacion positiva entre las variables
identificadas y las variables dependientes.

Teniendo en cuenta grandes regiones del mundoyesgepverificar éstas relaciones en los
extremos (es decir los paises mas ricos frentemias pobres). Por ejemplo, en Africa
subsahariana, la region con menor progreso ecoondynimenor desarrollo, se presentan los
menores valores de desarrollo de redes. En ekatremo, la regién mas desarrollada que es
Europa del Oeste, muestra la mayor cantidad dadide teléfono y de servidores de internet,
aunque en suscripciones de teléfonos celularesaaglgegundo lugar.

Valores promedio por regiones de PBI pc, IDH y vaables proxy de capital social

Promedio de Promedio de Promedio de
5 PBIp.c.(2015)| IDH suscri|’)ciones a L’ineas de Servidores de
Region i teléfonos Teléfono (cada Internet por cada
Promedio (2015) L
celulares(cada 100 millén de personas
100 personas) | personas)(2015) (2015)
Africa Subsahariana 4917 0,512 86,4 2,6 22,1
Ameérica 16.260 0,746 112,9 19,8 202,7
Asia y Pacifico 24.589 0,747 114,4 19,0 396,5
Europa del Este y Asia Central 13.832 0,755 122,6 19,8 47,4
Europa Oeste 41.354 0,887 123,5 37,4 1319,6
Medio Oriente y Norte de Africa 36.067 0,754 138,2 13,8 104,5
Total general 20.350 0,702 110,4 17,0 349,9

Fuente: elaboracion propia en base a datos Bancalisiuy PNUD

Pasando a las variables tendientes a medir laackdld las instituciones; cabe recordar que en
la vision de la Nueva Economia Institucionalist&[()\las instituciones de una economia estan
compuestas por las reglas formales, las normamiaies y los mecanismos de ejecucion de
esas reglas y normas, y se convierten en las Seglhjuego” que establecen la estructura de
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incentivos de los individuos. El marco institucibcketermina el costo de realizar transacciones,
y de este modo las posibilidades de especializagidnmtercambio de una economia con
mercados imperfectos que presentan altos costdsadgaccion. En consecuencia, estos
incentivos surgidos del marco institucional infloyen la construccion de capital social; por lo
que la existencia de “instituciones de calidad”np&F construir un capital social robusto,

contribuyendo a un mayor proceso de crecimientce ydesarrollo. Por su parte, Stiglitz

considera que las instituciones son imprescindilpigsa resolver las imperfecciones del

mercado, con lo cual otorga al Estado un importesiten su correcto funcionamiento (el que
es frecuentemente afectado por la insuficiente ebemgia interna y las imperfecciones de
informacion).

Resumiendo, existe una relacion positiva entreasautollo institucional de calidad y niveles
de riqueza per cépita.

Por otra parte, se recuerda que en desarrollo edoa@xiste una gran cantidad de evidencia
empirica en la cual las sociedades en sus etapbajal@ivel de capital per capita no tienen
desarrolladas instituciones basicas, tales comoades de crédito, de seguros, etc.

De este modo, la eficacia de las instituciones @taces, politicas y sociales nacionales, es
uno de los factores determinantes del grado derdeaecondmico alcanzado por los paises;
ya que muchos paises desarrollados en sus priri@@as de desarrollo, tuvieron reglas que
proporcionaron un acceso relativamente amplio aolastunidades para individuos con

iniciativa empresarial, una estabilidad politicéatigamente mas fuerte y de instituciones
sociales mas flexibles con un acceso mas amphonaolilidad. En contraste, muchos paises
que se clasifican como “en proceso de desarrdil@ion potencias coloniales, con una alta
desigualdad y con instituciones pobres que fabaitala extraccion en lugar de proporcionar
incentivos para la productividad [para mas detaiésTodaro (2012) capitulo 2 y Acemoglu y

Robinson (2014)].

Por otra parte, “para alcanzar el desarrollo ecacdnademas de una politica econdémica
adecuada, es necesario que ella funcione en unonmastitucional de calidad” [Vergara
Patricio, pagina 39)]. La calidad institucionalliuyle entonces en la formacion del capital
social; trascendiendo los intereses particularea pafocarse en bien comun, provoca un
crecimiento, y probablemente un nivel de desarmbgyor.

Las variables que pudieron identificarse como prdeyla calidad institucional, son las
siguientes:

* Procedimientos iniciales para registrar una empresa
Corresponde al numero de procedimientos necegarasniciar un negocio, incluidas
las interacciones para obtener los permisos ydiaesmecesarios y para completar todas
las inscripciones, verificaciones y notificaciopasa comenzar las operaciones.

Un mayor numero de procedimientos refleja mayorabas, mayor burocracia, y
mayores costos de transaccion de la economiapmprd es una variable proxy de una
menor calidad institucional; con lo que se espaeasg encuentre relacionado de forma
negativa con el PBI per capita y el IDH.

Los datos fueron obtenidos de la base del BancadMlry se utilizaron los datos del
afo 2015.

+ Indice de facilidad para hacer negocias
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Es un indicador construido por el Banco Mundial guiele las regulaciones que
favorecen o restringen la actividad empresarialin@dusiness se compone de
indicadores cuantitativos sobre las regulacionegresariales y la proteccion de los
derechos de propiedad privada. Consiste en unificdagd)n basada en indicadores de
nueve areas, que abarcan los siguientes aspeptofura de una empresa, manejo de
permisos de construccion, registro de propiedast#sncion de crédito, proteccion de
inversores, pago de impuestos, comercio transfiantecumplimiento de contratos y
cierre de una emprea

El indice de facilidad para hacer negocios clasificlas economias del 1 al 190; el
primer lugar corresponde a la mejor. Una califiéacalta significa que el ambito
regulador no es propicio para hacer negdtitdna economia donde las regulaciones
favorecen las actividades empresariales y protemgederechos de propiedad, implica
la existencia de instituciones de mayor calidateg€sconomias estaran clasificadas en
los primeros lugares (valores menores); y en caeseta, Se espera que exista una
relacion negativa con el PBI per capita y el IDH.

Los datos fueron obtenidos de la base del BancadMlry se utilizaron los datos del
ano 2015.

indice de transparencia

Es el indice de Percepcién de la Corrupcion elatmpar la organizacion Transparency
International, quenide los niveles de percepcion de corrupcion eseetor publico en
un pais determinado y consiste en un indice compuesue se basa en
diversas encuestas a expertos y emprésapuntuacion del indice puede tomar una
escala que va d=ero (percepcion de muy corrupto) a cien (percepda ausencia de
corrupciony?.

Una economia que es percibida como corrupta, tantaaalidad de sus instituciones
bajas. Tal economia estara clasificada con un \mdpr; por lo que es de esperar que
exista una relacion positiva entre el indice dedparencia y el PBI per capita; y entre
el indice de transparencia y el IDH.

indice de fortaleza de los derechos legates

Mide el grado en el que las leyes de garantia ghgaiprotegen los derechos de los
prestatarios y prestamistas y, de ese modo, fatiét otorgamiento de préstamos. El
indice abarca un rango del 0 al 12; las calificagsomas altas indican que las leyes
estan mejor disefiadas para expandir el acces@ditai(de modo que O indica una
proteccion débil, mientas que 12 una fuerte).

Mientras las leyes de una economia ofrezcan un@ammagteccion de los derechos y
faciliten el otorgamiento de créditos (valor ce@ah maximo -12-); se puede pensar
que la calidad de sus instituciones es mas eleyamlalo que se espera mayor
crecimiento y desarrollo. En consecuencia, se asp&t relacion positiva entre el indice
de fortaleza de los derechos legales y el PBI @gita;, y entre el indice mencionado y
el IDH.

Los valores utilizados se obtuvieron del banco ateside Banco Mundial para el afio
2015.
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En el siguiente grafico se observan los valoremprho por regiones. Se puede observar que
en las regiones extremas, es decir las de mayocenongrado de desarrollo, en general las
variables proxy de calidad instituciones muestanvalores esperados. Por ejemplo, Africa
Subsahariana, la regiébn con menor progreso econdmaeenor desarrollo, muestra la mayor
cantidad de procedimientos, la menor facilidad pe@er negocios y la menor transparencia.
En el otro extremo, la regiébn mas desarrollada epi&uropa del Oeste, muestra la mayor
facilidad para hacer negocios y la mayor transgaaeaunque la cantidad de procedimientos
ocupa el segundo lugar. En el caso del indicenti@déaa de los derechos legales no se visualiza
una relacion clara.

Valores promedio por regiones de PBI pc, IDH y vaables proxy de la calidad

institucional
Promedio de
. Promedi| Procedimientos Promedio de . . Promedio de
., Promedio de . . Promedio de Indice
Region ode IDH| iniciales para Facilidad para X Fortaleza de los
PBI p.c. ) X de Transparencia
(2015) registrar una hacer Negocios Derechos Legales
empresa (2015)

Africa Subsahariana 4.917 0,512 8,3 140,9 32,5 52
América 16.260 0,746 7,7 92,9 45,3 5,6
Asia y Pacifico 24.589 0,747 7,5 73,0 49,9 5,5
Europa del Este y Asia Central 13.832 0,755 4,7 59,4 35,0 5,3
Europa Oeste 41.354 0,887 5,6 28,7 68,6 5,4
Medio Oriente y Norte de Africa 36.067 0,754 8,1 100,3 41,4 1,7
Total general 20.350 0,702 7,3 91,4 45,0 5,0

Fuente: elaboracion propia en base a datos Bancalisiuy PNUD

En el siguiente cuadro se resumen las relacionegasas entre las variables dependientes y
las explicativas:

Relaciones esperadas entre variables

Variables Independientes ariablelDecependicnte
PBI p.c. IDH
Crecimiento PBI pc é? é?
Crecimiento de la Poblacién (-) (-)
Capital per capita (+) (+)
Suscripciones de Teléfonos Celulares (+) (+) Variables proxy de capital
- - social
Lineas de Teléfonos (+) (+)
Servidores de Internet (+) (+)
Procedimientos iniciales para registrar una empresa (-) (-)
Facilidad para hacer Negocios (-) (-) Variables proxy de calidad
Indice de Transparencia (+) (4) institucional
Fortaleza de los derechos Legales (+) (+)

Fuente: elaboracion propia
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* Resultados Obtenidos

Se realizé inferencia estadistica para verificar relaciones existentes entre el capital, la
capacidad de acumulacién de capital social, lateniga de “instituciones de calidad” y la
influencia de estas variables sobre el crecimigrabdesarrollo econémico; lo que resultd en
el planteo de 2 modelos: el primero que intentaeghpar el crecimiento, tiene como variable
explicativa el PBI per capita; mientras que el selgumide el desarrollo y utiliza como variable
dependiente el IDH.

En ambos casos se utilizd el Método de los Mini@oadrados Ordinarios (MCO). En las
tablas se expresan los valores de los coeficignes cursiva, el “estadisticos T- Student” que
evallan la significacion estadistica de la variabiplicativa. Asimismo, se presenta eP*R
ajustado” que mide el grado de ajuste de la ecngcidnsiderando el efecto del nimero de
variables explicativas utilizadas), el valor “F’egmide la significacion estadistica conjunta de
todas las variables explicativas; y los grados itbertad que expresa la cantidad de
observaciones por encima de los coeficientes edtima

Resultados de la inferencia estadistica. Modelo deecimiento econémico

Variable Dependiente PBI p.c.
C 330 4.915 -3.582
0,09 3,01 -2,91
Crecimiento PBI pc -23.251
-1,41
Crecimiento de la Poblacion 110.697
2,44
Suscripciones de Teléfonos 25,43
Celulares 1,73
Lineas de Teléfonos 201,94 183,92 | 246,87
4,65 4,60 6,26
Servidores de Internet 3,82 4,06
4,09 4,83
Procedimientos iniciales para | 204,54
registrar una empresa 1,26
- . -40,43 |1 -29,01
Facilidad para hacer Negocios
-2,65 -2,56
. . 35,26 138,37
Indice de Transparencia
0,81 3,69
Fortaleza de los derechos Legales _501;?
. .. 2,50 2,70 2,69
Capital per capita
25,42 35,15 31,70
Adjusted R-squared 0,96 0,95 0,95
F-statistic 284 664 780
Grados de libertad 129,00 135,00 | 136,00

Fuente: elaboracion propia en base a datos BancalisluPNUD yTransparency International
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Se muestran los resultados de sélo tres regresiteniesgran variedad que se realizaron (como
es tipico en este tipo de investigaciones). El @romconsidera todas las variables

independientes tomadas en consideracién. Se pussivar un buen ajuste global de la

regresion planteada, reflejado por raRistado de 0,95; y valores del estadistico Bsgperan

los valores de significancia estadisticas parajtados de libertad y un nivel de significancia

del 5%. Sin embargo, varios de los coeficientemsl@ariables no resultan significativamente

distintos de cero. Los signos de los coeficients I9s esperados, a excepcion del que
acompanfa la variable “Procedimientos iniciales pagastrar una empresa” y “Fortaleza de los
derechos legales”, aunque no son significativameistentos de cero.

A partir del resultado de la primera regresion sscdrtaron las variables independientes
estadisticamente no significativas (a partir deflarmacion que brinda el test T-Student); y a
las variables no significativas y que presentabariticolinealidad®. El criterio para la
realizacion de este ejercicio fue el de considguarla eliminacion de variables independientes
permitia obtener mejoras en el ajuste global, amthcpor el estadistico F.

Los resultados de la segunda y tercera regresiéraqui se presenta permiten alcanzar las
siguientes conclusiones:

v El andlisis de la regresibn muestra que existe refeion positiva y estadisticamente
significativa entre PBI per capita y el capital papita. De este modo se valida la relacion
positiva entre inversion y nivel de ingresos quedpre la teoria.

v’ Las variables lineas de teléfono y servidores tinet muestran una relacién positiva con
el nivel de PBI per cépita. Estas variables se tomaomo proxy del capital social entendido
como la existencia de un conjunto de redes socl@sadas en la confianza, ya que se
considerd que las mismas podian reflejar las cantis para construir redes de confianza,
y que permiten intercambiar informacion facilitatd@omunicacion e integracion. En otras
palabras, las variables lineas de teléfono y sere&lde internet tienen que ver con las
condiciones para construir redes de confianza, éoadise verificar que las redes de
confianza como forma de capital social contribugenmanera positiva a los niveles de
ingreso de la economia.

v' En cuanto a las variables que miden la calidadtucginal; se puede verificar que en la
segunda regresion, la variable “Facilidad parathaegocios” mostré un coeficiente que es
significativamente distinto de O; por lo que en geanomia con un valor de indice bajo,
gue significa que es facil hacer negocios (es dparexisten regulaciones que favorecen
las actividades empresariales y protegen los desedé propiedad), presentara una mejor
calidad institucional; aportando de manera posdivaivel de PBI per capita. Sin embargo,
el resto de las variables tomadas como proxy deali@ad institucional no mostraron
coeficientes significativamente distintos de cero.

v/ Cuando se considera el indice de transparencia cwfitador de la calidad institucional,
se obtiene una mejora en el ajuste global, y uficterete significativo desde el punto de
vista estadistico. En consecuencia, mientras existeos corrupcion, que implica una mejor
calidad institucional; se espera un nivel de ingseras alto.

Pasando al modelo de desarrollo econdmico se @vtuvios siguientes resultados:
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Resultados de la inferencia estadistica. Modelo diesarrollo econdmico

Variable Dependiente IDH
C 0,614 0,593 0,459
14,01 14,49 15,57
Crecimiento PBI pc 0,444 0,597 0,698
2,32 3,13 3,45
Crecimiento de la Poblacion 2322 | 2254 | 3,170
-4,42 4,12 -5,85
Suscripciones de Teléfonos 0,001 0,001 0,001
Celulares 4,45 4,69 6,10
Lineas de Teléfonos 0,003 0,003 0,003
5,62 6,27 6,52
Servidores de Internet 3.11E-06
0,29
Procedimientos iniciales para 0,005
registrar una empresa 2,66
- . -0,001 -0,001
Facilidad para hacer Negocios
-5,71 -4,44
. . 0,001 0,000 0,001
Indice de Transparencia
1,00 0,59 2,46
Fortaleza de los derechos Legales _%205
-2,31
. - 6,15E-06| 7.12E-06| 7.92E-06
Capital per capita
5,41 6,17 6,50
Adjusted R-squared 0,89 0,88 0,86
F-statistic 111 144 144
Grados de libertad 129,00 | 132,00 | 133,00

Fuente: elaboracion propia en base a datos BancalisluPNUD yTransparency International

Al igual que en el modelo de crecimiento, se maeshos resultados de tres regresiones de la
gran variedad que se realizaron. El primero considedas las variables independientes
tomadas en consideracion. Se puede observar unapusta global de la regresion planteada,
reflejado por un Rajustado de 0,89; y valores del estadistico Fsyperan los valores de
significancia estadisticas para los grados detdder un nivel de significancia del 5%. Por otra
parte, un par de coeficientes de las variablesgoltan significativamente distintos de cero.
Los signos de los coeficientes son los esperad@xcapcion de los que acompafnan las
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variables “Procedimientos iniciales para registnaa empresa” y “Fortaleza de los derechos
legales”. En el caso la variable “Procedimientasiates para registrar una empresa” esta
correlacionada con la “Facilidad para hacer negdcymor lo que se optd por no considerarla.
En cuanto a la variable “Fortaleza de los deretdgeies”, dado que en el andlisis descriptivo
no presentd un patron de comportamiento que pemaiientificar relaciones, sumado a que
es parte de la variable “Facilidad para hacer negidambién se opt6 por no incluirla.

A partir del resultado de la primera regresion sE@dio del mismo modo que en el primer
modelo: se descartaron las variables independiestadisticamente no significativas (a partir
de la informacidén que brinda el test t de Student); las variables no significativas y que
presentaban multicolinealidad; siguiendo como Koteonsiderar que la eliminacion de

variables independientes permitia obtener mejoras @uste global indicado por el estadistico
F.

Los resultados de la segunda y tercera regresiéraqui se presenta permiten alcanzar las
siguientes conclusiones:

v El andlisis de regresion muestra una relacion ipaséintre IDH y la tasa de crecimiento del
PBI per capita tal como lo afirma la teoria y l&dewncia empirica previa consultada; con lo
cual se puede afirmar que el crecimiento econonesocondicion necesaria para el
desarrollo.

v/ Existe una relaciébn negativa entre el IDH y la tasacrecimiento de la poblacion;
verificAndose de esta manera la evidencia empjtieaafirma que el mayor crecimiento de
la poblacidn es una de las caracteristicas dedisep en desarrollo [Todaro (2012), capitulo
2],

v El andlisis de la regresion muestra que existe refexion positiva y estadisticamente
significativa entre IDH y el capital per capita. Bste modo se valida la relacion positiva
entre inversion, nivel de ingresos y desarrollonéooico que predice la teoria; ya que para
gue exista desarrollo es necesario (aunque ndentfg; que exista crecimiento; fenémeno
gue requiere de acumulacién de stock de capital.

v’ Las variables suscripciones a celulares y linedgld®no muestran una relacién positiva
con el IDH. Estas variables, que reflejan las condes para construir redes de confianza
que permitan intercambiar informacion y facilitea tomunicacion e integracion,
contribuyendo a la formacion de capital social tabanyen de manera positiva al desarrollo
de un pais. La relacion entre capital social y alelia se ha verificado a través del capital
social como factor de los niveles de ingreso decmomia, que a su vez contribuyen a los
niveles de desarrollo. Ademas, en este trabajoasprésentado desde el punto de vista
tedrico, que existiria una relacion directa entrecapital social, del cual una buena
representacion en la existencia de la sociedalj giel desarrollo. Es l6gico pensar que la
existencia de capital social entendido en cualquiler sus conceptos (recordando que se
entiende al capital social como confianza, comdidac para la cooperacion y como el
conjunto de redes y desarrollos institucionaleslgsi@gentes que viven en el territorio han
podido construir y que permiten la realizacion ake dctividades economicas, productivas,
sociales y culturales de una manera mas efecteficignte); implica un mayor logro de
desarrollo humano, mediante al ampliacion de lasoops de las personas.

v' En cuanto a las variables que miden la calidadtucgdnal; se puede verificar que la
facilidad para hacer negocios muestra coeficiesitgsficativamente distintos de 0; por lo
gue se puede afirmar que una mejor calidad ingtitat influye de manera positiva al
desarrollo.

23



v' Cuando se considera el indice de transparencia cafitador de la calidad institucional,
se obtiene un coeficiente significativo desde eltpule vista estadistico. En consecuencia,
una menor corrupcion, lo que implica mejor calideditucional; se relaciona con un mayor
grado de desarrollo.

RESUMEN Y PRINCIPALES CONCLUSIONES

Este trabajo parte de la observacién que las ecasomenos desarrolladas generalmente
presentan un bajo desarrollo institucional. Egjaiica que en la medida que una determinada
sociedad logra mayores grados de desarrollo ecandsg presenta también un desarrollo mas
intenso de sus instituciones y de su red de relasiproductivas, comerciales, financieras,
sociales, laborales, tecnoldgicas, etc.

De manera paralela a lo anterior, existen numerastecedentes sobre el capital social y la
forma en que su existencia en un determinadodgaitmplica mayores tasas de crecimiento;
siendo comun que se haga referencia al papel @ganuas instituciones.

Surge entonces la inquietud de entender el padabkdastituciones en relacién a la formacién
del capital social, y de qué forma tales conceiptpsictan (o no) en los procesos de crecimiento
y desarrollo econémico. De esta manera, el prirb@tiovo del presente trabajo consistio en
conocer el estado del arte sobre las relacionsteexes entre instituciones, capital social y los
procesos de crecimiento y desarrollo econémico.

A fin de probar tales relaciones, se busco daraxmdicacion tedrica a la percepcion factica
gue las instituciones “de calidad” contribuyen @x#stencia de un capital social robusto, que
impacta positivamente en el crecimiento. Para stiglante6 un modelo teérico simple de
crecimiento; que incluyd dentro de la funcion dedpiccién un nuevo factor productivo: el
capital social. Este es un factor de origen “ddgico”, es decir que proviene de la interaccion
de los actores, siendo la colaboracién el elemesgacial, ya que permite producir un salto en
la productividad que impacta en los niveles de peotbn. Para que este proceso colaborativo
pueda llevarse a cabo, es necesario que existapafentre los actores. Del razonamiento
anterior, se concluye que los paises (0 regiones)tignen mayor capital social tienen una
mayor tasa de crecimiento.

Luego se agregd al modelo tedrico un segundo ekentere refleja la relacién entre capital
social y un indice de calidad institucional, aredi@ a la luz de la Nueva Escuela
Institucionalista (NEI). Segun la NEI, las instituees conforman las “reglas del juego” que
establecen la estructura de incentivos de los itads; y determinan el costo de realizar
transacciones. De este modo, a mayor calidadunsiital mayor capital social; ya que permite
el desarrollo de mejores relaciones de confianglafgrtalecimiento de la colaboracion, como
dos elementos fundamentales del capital social.

Por dltimo, se indago en las relaciones que existdre el capital social, la calidad de las
instituciones y el desarrollo econdmico. Para &l® necesario definir qué se entiende por
desarrollo econdmico, distinguiéndolo del crecirtoegcondmico. En este sentido, se pueden
destacar las siguientes lineas de pensamiento:

» Crecimiento y desarrollo son fenOmenos relacionadmscaracteristicas comunes pero
con dimensiones diferentes; siendo el desarrolbm@mnico un concepto mas amplio
que el crecimiento.
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* Se definié al desarrollo econémico como “un proaesidtidimensional que involucra
reorganizacion y reorientacion de sistemas ecorasnjicociales enteros. Involucra el
aumento del ingreso y la produccion y cambios edéfc en las estructuras
institucionales, sociales y administrativas; asimaeolas actitudes, costumbres y
creencias populares.” [Todaro (2013)].

* El crecimiento es una condicidbn necesaria, perosuficiente para el logro del
desarrollo.

En consecuencia; si el capital, el capital soclalgalidad de sus instituciones se relacionan de
manera positiva con el crecimiento econdmico; selp@sperar que también guarden la misma
relacion con el desarrollo. En este sentido, laleawiia empirica muestra que existe una
importante relacion entre en crecimiento econdrgieb desarrollo econémico. Sin embargo,
el simple hecho que exista acumulacién de cap#ialofy social; y la existencia de instituciones
de calidad; no asegura el logro del desarrollo @tico.

En el proceso del desarrollo econémico interactées actores: estado, mercado y sociedad
civil. La sociedad civil se identifica en términdsl presente trabajo como los actores que
conforman el capital social de una determinada @ods La existencia de un capital social

dentro la funcién de produccién de la economiagtafele manera positiva el proceso de
crecimiento econdmico, y a traves de él puedeafattrecimiento. Pero ademas, la existencia
de un capital social robusto, que implica la exisig de confianza, la facilidad para la

cooperacion, y la existencia de normas de recigagcpara facilitar la cooperacion; puede

influir en el desarrollo econémico de un territoride este modo el capital social robusto no
so6lo influye en el desarrollo a través del procgsarecimiento; sino que lo hace de manera
directa sobre el desarrollo al promover los valoledsdesarrollo econémico.

De esta forma, el crecimiento economico y el delareconémico de un pais se relacionan de
manera positiva con el capital, el capital soci galidad de sus instituciones.

El presente trabajo tuvo ademas un objetivo detaréempirico”, ya que busco contrastar las
conclusiones arribadas en el modelo tedrico cagvidencia surgida a partir de un andlisis
economeétrico de tipo cross-section. En este puatie destacar que los conceptos de desarrollo
econdmico, capital social y “calidad institucionabn variables dificilmente observables, no
existiendo estadisticas de las mismas. De este seofdanted un desafio adicional consistente
en encontrar variables proxy que permitan medastéénoémenos.

A pesar de las limitaciones de los datos; se ponliektraer algunas conclusiones que tienden
a validar el modelo planteado.

En primer lugar, se pudo constatar que a nivel aises, existe una relacion positiva y
estadisticamente significativa entre PBI per cpébcapital per capita. De este modo se valida
la relacién positiva entre inversion y nivel derggps que predice la teoria. Por otro lado,
algunas variables tomadas como proxy del capitahkentendido como la existencia de un
conjunto de redes sociales basadas en la conf{talea como lineas de teléfono y servidores
de internet); muestran una relacion positiva camadl de PBI per capita; confirmando que el
capital social se relaciona de manera positiva losnniveles de ingreso. Finalmente, las
variables utilizadas como proxy de la calidad tostonal (tales como la “Facilidad para hacer
negocios” que detecta la existencia de regulaciqnesavorecen las actividades empresariales
y protegen los derechos de propiedad; o el indiceahsparencia); permitieron afirmar que
una mejor calidad institucional aporta de manesatipa al nivel de PBI per capita.

En cuanto al desarrollo econdmico, medido a traeéddH; se pudieron verificar también las
relaciones establecidas a priori. En primer lugampudo verificar la existencia de una relacion
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positiva entre IDH y la tasa de crecimiento del p&i capita; con lo cual se puede afirmar que
el crecimiento econémico es condicidn necesaria gdesarrollo. En cuanto al capital social;
se pudo verificar que las variables que reflejarttandiciones para construir redes de confianza
(tales como suscripciones a celulares y lineaglééoho), se relacionan de manera positiva
con el desarrollo de un pais. En cuanto a las hasague miden la calidad institucional no
todas las variables consideradas permitieron earifas relaciones esperadas a priori. Cuando
se consideran las variables “Facilidad para haegoeios” o el “indice de transparencia”,
estarian confirmando la apreciacion de que unareajaad institucional influye de manera
positiva al desarrollo.

A modo de resumen, se puede decir que a pesas timieaciones de los datos; los hallazgos
del presente trabajo permiten verificar las priat@p hipotesis planteadas; pudiendo afirmar
gue a mayor capacidad de acumulacion de capitalsotayor el crecimiento y el desarrollo
de largo plazo del territorio. Por otro lado, lanstwuccion de capital social, cuyos factores
principales son la confianza y cooperacion; edtéenciada por las instituciones de un pais.
En consecuencia, la existencia de “institucionesaliddad” permite construir un capital social
robusto, contribuyendo a un mayor proceso de cienbmy desarrollo.
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Anexo |:

Matriz de correlacién entre variables

_ L. Suscripcio Procedimient | Facilidad . ., Fortaleza .
Crecimie | Crecimien , .. Indice de|Servidor Capital
nesde |Lineasde | osiniciales para de los
PBlp.c. [ IDH | ntoPBI | todela . . . Transpar| esde per
., | Teléfonos [ Teléfonos | pararegistrar| hacer . derechos . .
pc Poblacion ) encia |Internet capita
Celulares una empresa | Negocios Legales
PBI p.c. 1,00 |0,76| -0,04 -0,04 0,53 0,63 -0,24 -0,63 0,72 0,62 -0,02 0,96
IDH 0,76 1,00 0,12 -0,51 0,64 0,81 -0,32 -0,84 0,76 0,60 0,07 0,67
Crecimiento PBI -0,04 10,12 1,00 -0,10 0,05 -0,06 0,25 -0,05 -0,13 -0,15 -0,03 0,01
Crecimiento de la
fmiento 004 [-051] -010 | 1,00 -0,19 -0,51 0,32 054 | 037 | 030 | -027 0,08
Poblacion
— d
Suscripcionesde | .. |51 005 | -019 1,00 0,42 -0,24 .05 | 043 | 023 0,00 0,49
Teléfonos
Lineas de 0,63 |08l -0,06 -0,51 0,42 1,00 -0,40 -0,72 0,75 0,69 0,11 0,51
Procedimientos
iniciales para -0,24 |-0,32| 0,25 0,32 -0,24 -0,40 1,00 0,51 -0,45 -0,35 -0,32 -0,18
registrar una
Facilidad para | . | 54| 005 0,54 -0,56 0,72 0,51 1,00 | 076 | 058 | -031 | -054
hacer Negocios
Indice de 0,72 0,76 | -0,13 -0,37 0,43 0,75 -0,45 -0,76 1,00 0,75 0,23 0,63
Servidores de 062 |060| -0,15 -0,30 0,23 0,69 -0,35 -0,58 0,75 1,00 0,15 0,50
Fortalezadelos |, |07 003 | -027 0,00 0,11 0,32 031 | 023 | o015 100 | -007
derechos Legales
Capital per capita 0,96 |0,67 0,01 0,08 0,49 0,51 -0,18 -0,54 0,63 0,50 -0,07 1,00

Fuente: elaboracion propia en base a datos BancdigluPNUD yTransparency International

! Debe recordarse que el trabajo de Putman y subaraldores trataba de indagar por qué la desceairain
politica en las regiones de Italia habia tenidaltados distintos en las distintas regiones itakanDe ello se
deduce que la preocupacién de estos autores estatrada en el funcionamiento de la democracia qminaer
objetivo y colateralmente en el desempefio de lacroéa.
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2 Debe sefialarse que se llega a este resultado dedhécer intervenir todas las restricciones quesponden
al modelo en su conjunto y de ninguna manera stgnffuponer que = 1. Por el contrarioy conserva sus
caracteristicas originales, esto es,®<1.

3 Vergara Rojas, Patricio (2015). Tesis de Doctorsuktituciones del desarrollo econémico y modelehtales
de las elites regionales en Chile. Universidad Aatda de Madrid.
https://repositorio.uam.es/bitstream/handle/1048&rgara_rojas_patricio.pdf?.. jagina 38

4 CEPAL Comisién Econémica para América Latina y atilie (2003), “Capital social y reduccién de la rgata
en América Latina y el Caribe: en busca de un nugaradigma’, Santiago de Chile, en
https://www.cepal.org/es/publicaciones/2324-cagstadial-reduccion-la-pobreza-america-latina-cabbsea-
un-nuevo

> Rodriguez, Norberto y Vassallo, Miguel (2010), “@dinacion interinstitucional para construir capisalkial
que favorezca procesos de desarrollo rural” en éignzia Uruguay - Volumen 14 2:103-114 - julio-éitibre
2010.

¢ Siguiendo a Todaro (2012), se dird que para entexidggnificado interno de desarrollo se puedamiiicar

tres valores fundamentales, los que sirven come tasceptual y guia practica. Estos valores sensténtq la
autoestimag y lalibertad. Estos valores representan objetivos comunesguédses por todas las personas y todas
las sociedades; y se relacionan con las necesitiadesnas fundamentales que encuentran su expesiéasi
todas las sociedades y culturas en todo momento.

¢, Qué implica cada uno de elloS®@stenimiento de la vidahace referencia a la capacidad de satisfacer las
necesidades bésicas, que incluyen alimentos, dsaiesalud, y proteccion. Cuando cualquiera de elasusente

0 escasean en estado critico, existe una condieidsubdesarrollo absoluta”. En segundo lugautaestimase
constituye en un componente universal de la buéda en sentido que cada ser humano de una sociedad
desarrollada siente valia y respecto por si misuenticidad, identidad. Ante la falta de este watachos paises

en vias de desarrollo deben enfrentar el probleendéadoenetracion cultural. Por dltimo, el tercefovalel
desarrollo econémico lo constituye lidertad para poder elegir, en el sentido de la emancipad® las
condiciones materiales alienantes de la vida g dedvidumbre social a la naturaleza, a otras passa la miseria,

a las instituciones opresivas, y a las creencigmdticas, especialmente aquella que afirma quebleepa es esta
predestinada.

7 https://datos.bancomundial.org/

8 En PNUD, Informe sobre Desarrollo Humano 2010,aNdEecnicas, pagina 236. VéasaNlata técnica len
http://hdr.undp.org/en para obtener informacion detsllada sobre como se calcula el IDH. Se puedsultar
informacion mas detallada en Idstas técnicas 1-5.

9 En el préximo apartado se explicara de modo mtlado el IDH.

10En primer lugar, los indicadores documentan ellgide regulacion, como el nimero de procedimigpaoa la
apertura de una empresa o el registro y transfirelecuna propiedad comercial. En segundo lugatemias
consecuencias derivadas de dicha regulacion, cdrtiengpo y el costo necesarios para el cumplimiedgo
contratos, la gestion de una quiebra o el comdreaiasfronterizo. En tercer lugar, analizan el ateade la
proteccion legal de la propiedad, por ejemplo, riatgecion de los inversores frente a abusos pde ke los
directores de la empresa o el tipo de activos aquezign utilizarse como garantia, de acuerdo coteyas de
transacciones garantizadas. En cuarto lugar, ymogie indicadores documenta las cargas imposisiobee las
empresas. Por ultimo, un grupo de indicadores fogldiferentes aspectos de la regulacién del empleo

11 Banco Mundial, proyecto Doing Business (doingbesinorg ).
12 para mas detalles consultar https://www.transggrerg

13 En el anexo | se incluye la matriz de correlacidmmesvariables.

14 Esta evidencia ha intentado ser explicada mediaarias teorias, entre las que se pueden mendmteoria
de la “transicién demografica” y por la “teoria nieconémica de la fertilidad”.

La teoria de la transicién demografica de Warresrjpson intenta explicar la evolucion de las tasdscundidad
a través del tiempo, afirmando que las nacionesrd®idas contemporaneas han pasado por las mgaetapas
de la historia moderna de la poblacién: La fadarbdda “Antiguo régimen demografico”, se caractepar tasas
de crecimiento de la poblacién bajo o nulo deliddtas tasas de mortalidad (por situaciones aalvéages como
guerras, hambrunas, epidemias; y situaciones éstales como mala alimentacion, falta de higierseasas
infraestructuras sanitarias); acompafadas tambiéaligs tasas de natalidad y elevada tasa delidad infantil.



La fase 2 llamada “Inicio de la transicion”, seazderiza por altas tasas de crecimiento de la pidinlalebido a
la caida en las tasas de mortalidad por mejordaset&écnicas agricolas, aumento de la productiyidagores
condiciones sanitarias, avances médicos y mayaeedin; acompafiada por altas tasas de natalidadlt®oo,
la fase 3 llamada “final de la transicion”, se prgan caidas en la tasa de natalidad convergiemldas de
mortalidad, y resultando en bajas o nulas tasased@émiento de la poblacion.

Por otro lado, la teoria microeconémica de lalfdetl investiga los determinantes microeconémiaoad tasas
de fertilidad de las familias, concluyendo quedsdilidad de las familias se relaciona en formaitp@scon el
ingreso familiar, pero que depende de otras vaaph funcion de las caracteristicas del pais a@sarrollado
0 no.

Por otra parte, esta evidencia esta en contra plambeado por la trampa de la poblacion Malthusigue afirma
que las tasas de crecimiento de la poblacion tienarrelacion directa con el PBI p.c.

Para mayor detalle sobre estas teorias ver Todal®].
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