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EXPANSION ACTUAL DEL OASIS DE TUPUNGATO:
LA CONQUISTA DEL SUELO EN LA ZONA BAJA

El oasis de cultivo mendocino ha sufrido en los ultimos afios
una importante expansion que ha ampliado considerablemente la
superficie cultivada con viiiedo. El aprovechamiento de los recursos
hidricos subterraneos ha permitido incorporar a la agricultura tie-
rras que hasta ese momento habian permanccido marginadas por
carecer de derechos de riego. El departamento de Tupungato no ha
permanecido ajeno a este proceso y es asi como ha surgido en él
un area pionera que crece continuamente.

EL cONJUNTO REGIONAL

El departamento de Tupungato, situado a 70 kilometros al sud-
oeste de la ciudad capital de Mendoza, ha tenido una evolucién
marcada por el aislamiento. Su ubicacion, fuera de la influencia de
las rutas transitadas, fue la causa de este hecho.

El oasis de cultivo de Tupungato se encuentra ubicado en una
depresion de origen tectonico encuadrada entre dos elementos posi-

El presente trabajo ha sido preparado y redactado por la Srta. Prof. Iris
Norma Roncerur bajo la direccion del Prof. Romain Gaiexarp en el marco
del Seminario de Geografia Regional de la Facultad de Filosofia v Letras de
la UN.C. Si bien el Boletin publicara en uno de sus proximos nimeros un
estudio global de la region de Tupungato que sintetizara los trabajos realiza-
dos en este Seminario desde hace cinco afos, hemos propuesto la publicacién
por separado del presente articulo porque, mis alla de la presentacion regional
de Tupungato, el mismo constituve un aporte original a la descripcion del no-
table fenomeno de expansion pionera, de nueva conquista del suelo que Men-
doza esta viviendo en los tltimos diez afios.
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Fot. 1 — Barrancas del arrovo El Molino.

tivos: hacia el este, un conjunto de serranias denominadas Cerri-
lladas de Tupungato, y hacia el oeste, el cordon del Plata, que
pertenece a la Cordillera Frontal. Adosados a esta ultima se des-
arrollan dos niveles de glacis: el superior, discontinuo, y el prin-
cipal, que se prolonga hacia el este hasta hundirse en una capa de
sedimentos fluvio-edlicos que cubren la depresion o, por el contra
rio, hasta terminar bruscamente en una linea de falla.

El nasis tradicional de cultivos se desarrolld en la depresion
gracias al aprovechamiento de las aguas aportadas por los arroyos
que recorren la zona de NW a SE vy, sobre todo, por el rio Las
Tunas, que limita al departamento por el sur. Sin embargo, la defi-
ciencia de caudales y la escasez de obras de irrigacion realizadas
impidieron una mayor extension de los cultivos. Afortunzdamente,
en la ultima década esta situacion registrdé un cambio fundamental.
La explotacion de los recursos hidricos subterrineos ha hecho po-
sible el desarrollo de una extensa superficie de cultivos. La impor-
tancia de esta expansion se advierte si se ticne en cuenta que ell»
alcanza al doble de la superficie tradicicnalmente cultivada en e!
departamento.

Esta zona nueva de Tupungato se ubica al sur del departa-
mento en un sector donde la division entre el glacis y la depresion
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no es neta, ya que éste desaparece paulatinamente bajo los mantos
de sedimentos. Sin embargo, se advierten dos signos caracteristicos
del glacis: la importancia de la pendiente y la desorganizacion del
drenaje. Hacia el este, en el sector mis bajo, aparecen los signos
de la playa, escasa pendiente, y, como una consecuencia de ello,
la formacion de suelos salinos, limo-arenosos o franco-arenosos.

Los suelos varian de NW a SE, pudiendo destacarse hacia el
occidente terrenos ripiosos y pedregosos, caracteristicos del glacis;
en la zona central, los suelos son muy buenos, franco-arenosos, pro-
fundos y de alta fertilidad; y, finalmente, hacia el este se degradan
cualitativamente por la aparicion de la salinidad, en coincidencia
con la zona de la playa.

Las caracteristicas climaticas sobresalientes son el rigor del in-
vierno, con frios intensos entre mayo y agosto y, en consecuencia,
las heladas pueden presentarse a lo largo de varios meses, desde
abril hasta octubre, en los afos normales. Las precipitaciones son
de muy pequena frecuencia y escasa cantidad; las dos terceras par-
tes caen en verano, desde octubre a marzo. Estas lluvias se presen-
tan en forma de violentos temporales que suelen provocar efoctos
desastrosos. Ellas originan una profunda accién erosiva en los suelos
blandos, formando cursos de agua con profundas barrancas, las que
son remodeladas con cada precipitacion. A menudo la desviacion
de los cursos provoca graves dafios en los cultivos y la destruc-
cion de los caminos.

La cubierta vegetal es una estepa abierta, arbustiva y herbicea.
La formacion de monte ofrece asociaciones de jarilla con molle,
alpataco, algarrobo, chanar y algunas especies medicinales. La cu-
bierta halétila, mas abierta, aparece en el sector SE, mas bajo, con
predominio de zampa, jume, etc.

En este marco natural se ha desarrollado la zona nueva de cul-
tivos de Tupungato, situada entre los arroyos Anchayuyo-La Esta
cada que la limitan por el noreste, el rio Las Tunas por el sudoeste,
el camino a Los Arboles por el noroeste y otros sectores de cultivo
por el sudeste. Abarca aproximadamente una superficie de 14.560 ha,
cuya puesta en valor, realizada en forma continua, plantea proble-
mas tecnologicos y financieros que dan una nota distintiva a esta
zona.
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[.  Los PROBLEMAS TECNICOS Y ECONOMICOS

>ara conquistar nuevas tierras cs preciso recurrir a técnicas para
acondicionar el suclo, obtener ¢l agua, implantar los cultivos. La
utilizacion de dichas téenicas origina necesidades de orden econo-
mico que deben resolverse para que aquéllas sean factibles. La im-
portancia que adquieren las inversiones hacen ¢ue ellas impriman
su sello en la geografia de la zona.

1. Los problemas técnicos

Ellos plantean un problema doble: en primer lugar el acondi-
cionamiento del suelo y, luego, la obtencion del agua.

a) El acondicionamiento del suelo es el primer problema que
debe ser resuelto. Este proceso consta de varias etapas, en las que
deben tenerse en cuenta las caracteristicas de la topografia, del
suelo y de la cubierta vegetal.

El punto de partida consiste en la apertura de “picadas” y la
determinacion de los limites de la propiedad mediante cercos de
alambre. A continuacion se cfectia el desmonte cuya realizacion
guarda estrecha relacion con el tipo de cubierta vegetal. Tres es-
pecies presentan dificultades: el algarrobo, a causa de sus raices
profundas y fibrosas; el chaiiar cuyo tronco flexible es dificil de
quebrar y erradicar; y el alpataco por el gran desarrollo que tienen
sus raices. El resto de la vegetacion no opone mayor resistencia.

Los trabajos de desmonte son realizados a mano o mecinica-
mente. El primer procedimiento es mds minucioso y menos costoso.
Por ¢l contrario, ¢l desmonte efectuado con topadoras resulta mas
costoso, pero, como es evidente, mucho mas rapido. La celeridad
con que se realiza el trabajo es un factor importante porque de ella
depende la posibilidad de finalizarlos en el momento propicio para
efectuar los cultivos.

El siguiente paso es el destronque, o sea, la erradicacion de
los troncos o raices que han quedado bajo tierra después del des-
monte. Estos son dispuestos en “montones” alargados que siguen
la direccion de los vientos dominantes (SW) y posteriormente son
incendiados. El costo de estos dos trabajos asciende a $ 15.000
cuando se realizan a mano, y $ 20.000 a $ 30.000 con maquinarias.
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Fot. 2 — Miquina niveladora en actividad.

Cuando el terreno esta completamente libre de vegetacion co
mienzan los trabajos de nivelacion, los que no son realizados en
todas las propiedades. Dos elementos deben ser teuides en cuenta:
la pendiente y los cursos de agua.

La perdiente representa un problema mads serio en el sector
occidental, el que es resuelto con la formacion de terrazas cuya
magnitud depende del tipo de pendiente. Los suelos franco-areno-
sos no diticultan el transporte de grandes volumenes de tierra.

Con respecto a los cursos de agua, profundamente abarranca-
dos, se adoptan dos soluciones cuando éstos atraviesan la propie-
dad: mantener el cauce intacto o construir una detensa y nivelar
todo el terreno, haciéndolo desaparecer. La falta de planificacion
en la realizacion de estas obras origina graves inconvenientes ya
que, al obstruir la salida natural de las aguas, provocan su desvia-
cion durante las tormentas de verano. Es asi como ocupan los ca-
minos, que en poco tiempo se transforman en profundos surcos,
afectando seriamente la circulacion y, lo que es mas grave, destru-
yen los campos de cultivo.

Finalizada la nivelacion, para comprobar sus resultados y pro-
teger los suelos contra la erosion eodlica, se riegan los terrenos en
forma de manto o por pequefios surcos. Estos riegos se repiten si
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existen problemus de salinidad, como ocurre en colonia Tittarelli y
el SE de El Zampal.

Los trabajos son realizados generalmente por empresas de Men
doza, las ue aportan las maquinarias y el personal especializado.
En cambio, las tareas menos calificadas estan a cargo de gente del
lugar contratada por la misma empresa.

La ejecucion de estas tareas se hace en toda la extension de
la propiedad cuando existen los recursos econdmicos suficientes; pero
en muchos casos, por escasez de medios financieros, solo se acon-
dicionan algunas parcelas.

b) La obtencién del agua. El surgimiento de la zona nueva de
Tupungato solo ha sido posible gracias a la utilizacion del agua
subterranea. La cuenca de agua subterrinea del valle de Tupungato
esta separada de las otras por los sedimentos terciarios plegados que
forman, hacia el este, una trampa para el escurrimiento que se reali-
za de ocste a este. El frente cordillerano y las aguas que se infil-
tran en los cursos superficiales son las fuentes de alimentacion de
esta cuenca.

Resulta evidente la existencia de dos zonas de explotacion neta-
mente diferenciadas. La primera, situada hacia el oeste, es la zona
de semisurgencia. La otra, zona de surgencia, se halla hacia el este
coincidiendo aproximadamente con la colonia Tittarelli. En este
sector son necesarias perforaciones mas profundas (entre 300 y 500
metros). Las aguas son de muy buena calidad aunque sus caudales
no son muy grandes.

En general, la profundidad promedio de las perforaciones os-
cila entre 80 y 100 m, con un maximo de 620 m. La buena calidad
del agua y los grandes caudales son factores favorables. Estas ca-
racteristicas permiten comprender el importante papel adquirido por
la explotacion del agua subterrinea en Tupungato. Este incremento
puede ser demostrado al considerar que de los 25 pozos explotados
en 1639 se ha pasado a 155 en 1966.

La construccion de un pozo, si bien debe ser encarada desde
el punto de vista técenico, plantea la necesidad de inversiones consi-
derables, que es necesario tener en cuenta. El costo de la perfo-
racion depende, en primer lugar, de su profundidad y de su dia-
metro. Si se calcula una perforacion de 70 a 90 m de profundidad
con un didmetro de 10 a 12 pulgadas, su costo asciende aproxima-
damente al millon de pesos. Cuando es necesario aplicar un motor



Fot. 3 —Pozes de agua subterranea.

para extraer el agua, se recurre a electrobombas o bombas de pro-
fundidad con motor diesel. En el primer caso, si la bomba cs de
62 HIP 6 16C HP cuesta un millon doscientos mil pesos y un millon
seiscientos mil pesos respectivamente. La utilizacion del motor diesel
es mis costosa ya que la bomba de profundidad cuesta $ 900.00:
y el motor diesel de 80 ¢ 110 HP, $ 1.650.000 el primero y $ 1.850.060
el segundo. Aunque el costo de instalacion de un pozo electrificalo
es menor, el tendido de las lincas puede elevarlo hasta el limite de
lo antieconémico, si la propiedad no posee energia eléctrica.

El alto valor de la propiedad, los mayores rendimientos de la
produccion y la disponibilidad de agua en el momento requerido
son factores que justifican la inversion de estos considerables ca-
pitales.

Como elemento inseparable de la explotacion del agua surge
el problema energético. La presencia de la red de energia ha posi-
bilitado en gran parte el desarrollo de la zona.

En 1960 se instalo, por cuenta de los propictarios, una exten-
sion de la linea proveniente desde Cruz de Piedra y que alimen-
taba a la villa de Tupungato. Esta obra se hizo en Campo Vidal
y El Algarrobo, por un costo de $ 9.386.000. Sin embargo, el déficit
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de energia provocado por la gran demanda originaba reiterados
cortes de la misma. Este problema fue subsanado recién en 1966
con la construccion de la estacion de rebaje de Capis desde la cual
se tendié una linea de alta tension que recorre la calle El Alamo.
El transporte de energia provoca importantes pérdidas por lo cual
se ha proyectado la construccion de una estacion de rebaje en El
Algarrobo para eliminarlas. Esto permitira la extension del servicio
a otras dreas, entre ellas a El Zampal, que carece de energia.

Un indice de la iniciativa individual de los agricultores es que
ellos deben costear los gastos del tendido de lineas en su totalidad.
Toda la instalacién es donada a la Direccion Provincial de Energia,
la que se encarga de su mantenimiento. Esta instalacion exige im-
portantes desembolsos de capital ya que la construccion de la linea
de alta tension de 13.200 Kv cuesta $ 800.000 el kilometro, y a
veces es necesario construir varios kilometros; ademas, la estacion
subtransformadora de 13.200 Kv a 380 Kv vale aproximadamente un
millon de pesos.

A pesar de los elevados gastos de instalacion, el consumo de
energia se incrementa continuamente como lo demuestran las cifras
de consumo de todo el departamento entre los anos 1960 y 1967.
En 1960 se consumieron 64.689 Kv/h para riego, en 1967 aumento
a 4.504.120 Kv/h, o sea, setenta veces mas. En 1968 en el area estu-
diada se consumieron 3.682.856 Kv/h lo que permite apreciar la
importancia de la zona como consumidora de energia.

La existencia de dos tarifas para riego permite al agricultor
realizar algunas especulaciones para disminuir los gastos de explo:
tacion. Para riego comun existe una tarifa alta de $ 9,60 el Kv/h
que tiene vigencia durante las horas de mayor consumo, o sea, des-
de las 7 hasta las 12.30 y desde las 14.30 a las 19.30. La tarifa baja,
de riego especial, es de $ 4,80 el Kv/h y rige desde las 12.30 a
las 14.30 y desde las 19.30 a las 24, y desde las 14.30 de los sabados
a las 7 de los lunes.

Es obvio que tanto la obtencion del agua como el aprovisiona-
miento de energia eléctrica, por la magnitud de los problemas téc-
nicos que plantean, exigen inversiones sumamente costosas y de la
posibilidad de realizarlas depende, finalmente, el éxito o el fracaso
de la empresa de conquistar nuevas tierras.
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2. La magnitud de las inversiones

En efecto, el agricultor debe forzosamente superar un periodo
inicial en el que debe realizar voluminosas inversiones sin obtene:
ninguna ganancia. Hay que tener en cuenta, ademas, que el propie-
tario debe poner todo lo necesario para comenzar la explotacion de
la tierra: acondicionar el terreno, conseguir el agua, la electricidad,
implantar los cultivos, construir las viviendas, etc. La falta total de
equipamiento de los terrenos es la causa de la magnitud de la tarea
que debe realizarse.

Las inversiones efectuadas en una propiedad de 100 ha perte-
neciente a una sociedad y que se ubica en Campo Vidal pueden
dar una idea de las dimensiones del fenémeno. A cuatro aios de
su compra, se han invertido $ 99.600.000 y solamente se¢ han recu
perado $ 1.900.000. Tomando como indice el monto de inversiones
de esta propiedad, se puede efectuar una somera evaluacion de
parte del capital invertido en la zona. Podemos tomar en cuenta
cinco elementos primordiales: costo de la tierra en una extension de
14.500 ha, 145 pozos, 7.000 ha acondicionadas y 343 viviendas, y
los trabajos de electrificacion. Se advierte que el valor de las inver-
siones representa en estos cinco rubros $ 4.135.000.000. Pero si con-
sideramos que estos elementos representan solamente el 30 % de
las inversioi:es totales de la citada propiedad, agregando los gastos
de puesta en cultivo, dificiles de estimar, en otras propiedades, po
demos pensar que el total de lo invertido en la zona asciende a
doce mil millones de pesos.

Esta magnitud de las inversiones muestrd la importancia pri-
mordial que tiene la disponibilidad de capitales para la puesta en
valor de una zona nueva y especificamente para la buena marcha
de cada explotacion que pasa a ser una verdadera empresa agricola

La gravedad del problema econémico no tolera ningim tipo de
errores ya que se pone en juego la continuidad de la explotacion
de la tierra y hasta su posesion. Son imprescindibles las soluciones
precisas y oportunas. En consecuencia, si no hay un respaldo eco-
nomico considerable la tarea se torna dificil y muy arriesgada. La
venta total o parcial de una propiedad se debe a menudo a la falta
de recursos, especialmente después de la implantacion de cultivos
permanentes.

Cuando el agricultor tiene necesidad de resolver los problemas
financieros recurre frecuentemente a los préstamos bancarios. Los
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créditos mas solicitados son los otorgados por el BIILD. a través del
Banco de la Nacion. No son créditos de fomento total, y, por lo
tanto, muchas veces no resultan suficientes. Se da preferencia a los
préstamos para mecanizacion al igual que en el Banco de Mendoza
v en el de la Union Comercial e Industrial. En muchos casos los
agricultores operan simultineamente con dos bancos para obtener
el capital necesario.

Aparte del llamado al mercado de capitales, siempre con costos
mayores, les productores deben recurrir a un manejo adecuado d=
su explotacion introduciendo cultivos anuales o intercalados, ue le
permiten subsistir micntras terminan de poner a punto su explota-
cién. Esta etapa, aun no terminada en la mayoria de las propieda-
des, marca con su sello el paisaje de la zona.

Los cultivos anuales son los preferidos puesto que no exigen
grandes inversiones y rinden de inmediato. La siembra de la alfalfa
es también un buen recurso ya ue se vernde a un buen precio y
los ingresos por hectarea son altos. Los pequenos y medianos pro-
pietarios son los que con mayor frecuencia recurren a los cultivos
anuales; mientras que los propietarios con recursos solidos implan-
tan directamente cultivos permanentes. Sin embargo, se realizan con-
sociaciones de frutales con periodos distintos para entrar en produc-
cion. Es asi como se consocian durazneros con cerezos y con nogales
o, tambié¢n, se intercalan cultivos anuales entre los montes fru-
tales. De esta manera pueden restringir el periodo exclusivamente
dedicado a las inversiones. El factor econémico, actiia pues, como
clemento de seleccion de los nueves propietarios de la tierra. De
este modo se esta elaborando una estructura social original domi-
nada por un verdadero empresariado rural, a partir de la desinte-
gracion del viejo sistema de propiedad latifundiaria no explotada
que se mantenia en esta zona desprovisto de cupos de riego super-
ficial.

II. UNA NUEVA ESTRUCTURA AGRARIA, UNA NUEVA SOCIEDAD RURAL

1. La mutacion agraria

En esta zona se ha registrado un fenémeno interesante consis-
tente en el paso de un sistema basado en la gran propiedad no
explotadu a la colonizacion agricola intensiva.
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Vista aérea del primer sector incorperado en Campo Vidal.
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La zona nueva de Tupungato se origind en algunas grandes
propiedades cuyos limites excedian los del departamento. Tres [un-
dos de gran tamaiio ocupaban totalmente el drea, los que a mudic-
dos del presente siglo comenzaron a desmembrarse (croquis 1).

Una de esas propiedades pertenecio a los sucesores de Exequiel
Tabanera y fue mantenida indivisa hasta 1950, ano en que se la
vende a dos compradores: Pedro Vidal y Tittarcli-Tregea. Ll pri
mero adquirio 5.0600 ha a seis pesos la hectirea. Al ano siguiente
se asocia a Peretti y Monlarrell, y adquieren a Tittarelli una {rac-
cion, de tal manera ticnen una propicdad de 6.228 ha. Esta super-
ficie fue fraccionada en lotes cuadrangulares de 1.669 m de lado,
o sea, de 100 ha. El trazado de las calles se realizo formando un
verdadero damero, vendiéndose lotes de 50 y 100 ha. Algunos com-
pradores dividicron sus propicdades y las vendieron en pequenas
parcelas que originaron las mis pequenas propiedades de este loteo.
La falta de equipamicnto fue total: los terrenos tenian la vegetu-
cion natural, los caminos eran deficientes y se carecia de agua.

En 1965 se realizo el loteo de 1191 ha que habian quedado sin
vender, por intermedio de una empresa especializada. Se parcelo el
area bajo el nombre de colonia Zampal Sud, en lotes de 16 ha. Pre-
viamente se construyd una represa para almacenar agua de vertien-
tes captadas a 3 kilometros de distancia y Hevadas alli por un tinel.
Ademas se desmontaron unas 400 ha. Todo esto incidio notablemente
en el precio de la tierra que llegd a ser de $ 159.CC0 la hectdarea. Sin
embargo, problemas de salinidad de los suelcs, falta de agua y el
precio de la tierra hicieron fracasar la empresa.

En este sector, denominado Campo Vidal, la relacion entre ¢l
tamano de la propiedad actual y la calidad de los suelos es notoria.
La franja central, con predominio de la pequena y mediana pro
piedad, o con propiedades de 100 ha, se ajusta perfectamente a la
zona de mejores suelos. Hacia el oeste aparecen propiedades que
superan en algunos casos las 400 ha y hacia el este se encuentran
muchas parcelas que atin pertenecen a los antiguos propictarios. las
que no han sido vendidas por la mala calidad de los suelos.

Por su parte Tittarelli dividio en 1952 parte de las 2.180 ha que
habia adquirido. En 1938 realizd, por intermedio de una empresa
especializada, el fraccionamiento del resto bajo la denominacion de
“Colonizacion Tittarelli”. Las fracciones tenian entre 10 y 25 ha con

un precio base de $ 5.800 la hectarea. La falta de equipamiento, la
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Fect. 5 — Vista acrea de un sector de pequenas propiedades en El Zampal.
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salinidad del suelo, ya que estd situado en la zona mais baja, v |
necesidad de efectuar costosas perforaciones provocaron el bajo costo
de la ticrra y su escasa valorizacion a través de los afios.

Separada de la anterior por la actual calle El Alamo, estaba la
propiedad de Carmen Guinaza de Ruiz Huidobro, calificada como
“campo de crianza” y que llegaba hasta el rio Tunuyin. En 1934,
la parte de la propiedad comprendida en la zona de estudio, paso
a dos herederos qque comenzaron a vender los terrenos en fracciones
de desigual tamano y forma. Las ventas de mayor importancia fue-
ron hechas a empresas dedicadas a la industrializacion de frutas.
Una de ellas realizo un parcelamiento de 1.689 ha. Aproxim da-
mente unas 800 ha quedan en la actualidad en manos de sus pri-
mitivos duenos, en gran parte incultas.

El tercer sector corresponde al distrio denominado El Zampal,
situado entre los arroyos Guajardino y Anchayuyo y la confluencia
de ambos. Antonio Iriarte, su dueno, habia comenzado a cultivar
en 1942 gran parte de su propiedad con vinas y frutales y, especial-
mente, con chacra. Ello pudo llevarse a cabo gracias a la dotacion
de agua provista por un dique de tierra que captaba las aguas sub-
terraneas a 3 kilometros del lugar. En 1953 comienza a vender el
sector cultivado. Se fracciona en parcelas de 5 a 50 ha, totalizando
700 ha. Estas tierrss, a diferencia de las anteriores, poseen derecho
de agua y estaban ya cultivadas. Estos factores influyeron en el
precio de la tierra. En este sector se nota actualmente un neto pre-
dominio de la pequena propiedad, que caracteriza a este parcela-
miento. Al igual que en Zampal Sud, el precio de la tierra condi-
ciond el tamano.

En 1962 se comienzan a vender las 841 ha restantes, pero en
parcelas de mayor tamaio, sin derecho de agua y sin desmontar.
Muchos de los compradores provenian de la zona anteriormente lor
teada. La profundidad de los suelos y su calidad, como asi también
la superficialidad a que se encuentra la napa freitica influyeron no-
tablemente en el precio de la tierra, que llegd a valer $ 200.000 la
hectarea.

La caracteristica de todos los loteos, exceptuando el sector mas
antiguo de El Zampal, es la falta de equipamiento previo. Los com-
pradores tuvieron que aportar todos los elementos para la explota-
cion del suelo, lo que supone importantes inversiones y, en conse-
cuencia, un fuerte respaldo econdmico.
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Fig. 1 — Comparacion entre el niumero de propictarios y la superficie poseida.

2. Origen y tamario de las propiedades

La compra es casi con exclusividad el medio de acceso a la po-
sesion de la tierra. Las adquisiciones por herencia son muy escasas.

Las ventas de las propiedades se realizan en forma total o sola-
mente se vende una parte de las mismas. A pesar de que se han
efectuado algunos casos de division, este proceso no es frecuente.
El sistema de aprovisionamiento de agui constituye un potente freno
para la division de la propicdad. La construccion de un pozo hace
necesarias grandes inversiones, 1o que no resulta economico en una
propiedad muy pequefia. La perforacion de gran didmetro requiere
una inversion menor en relacion con el caudal obtenido v ur costo
de extraccion inferior a los de pequeiio didimetro. En consecuencia,
la unidad econémica para este tipo de explotacion no deberia ser
inferior a 25-30 ha, superficic mi=‘ma regable con una perforacion
grande. Es necesario que el consumo de agua esté en relacion con
la potencia de extraccion de la bomba, en caso contrario se des-
aprovecha la potencia instalada.

La concentracion de la propiedad, por el contrario, adquiere
una importancia creciente. Dos tipos de propietarios tienen propie-
dades formadas por mias de una parcela. El primero es el pequeio
propietario dedicado a actividades agricolas que logra reunir un
cierto capital y compra parcelas de tamano reducido a mediano. En
algunos casos alcanzan a adquirir superficies bastante considerables.
Un ejemplo lo constituye un propietario de 81 ha formadas por cinco
compras sucesivas.
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En cambio los propietarios respaldados por fuertes capitales, por
lo comim importantes empresas, compran parcelas de gran tamaiio.
Una empresa fruticola de San Rafael posece dos parcelas que tota-
lizan 340 ha; otro grupo empresario ha reunido 425 ha en seis frac-
ciones. El proceso de concentracion de la propiedad toma gran imr
portancia si se tiene en cuenta que muchas empresas poseen otras
propiedades fuera de la zona.

El predominio de la gran propiedad (de mis de 160 ha) es otro
hecho notorio puesto que ella ocupa el 51,87 de la superficie total,
en manos de solamente el 9,29 % de los propietarios. Las pequeiias
propiedades, de menos de 25 ha, representan, en cambio, solo el
17,32 % de la superficie con el 56,03 % de los propictarios (cro-
quis 2).

La importancia de la gran propiedad no deriva solamente de
la superficic que ocupa, sino también de la importancia de los ca-
pitales que la respaldan. Frente a ella, la pequeia propiedad debe
soportar problemas financieros que en muchas ocasiones son suma-
mente graves.

3. La nuecva estructura

La comprension cabal de una regién solo puede llevarse a cabo
cuando se conoce el punto de origen de las fuerzas motoras de su
dinamismo. Dos elementos sumamente ligados entre si servirin para
detectar el punto de partida de los flujos directores que actiian en
la zona: el origen de los propictarios y su residencia actual.

a) Residencia de los propietarios

Solamente el 41 % de los propietarios viven en Tupungato, po-
seen el 24.5 % de la tierra. Fuera del departamento residen el 59 %
con el 75,3 % de la superficie. Estos datos yva muestran que los pro-
pietarios residentes fuera del departamento tienen propicdades de
mayor tamano. Por el contrario entre los residentes en Tupungato,
solamente cunatro propietarios poseen fincas de mas de 100 ha, con
un total de 1.480 ha, mientras que 6.230 ha son poseidas por 23
propietarios que viver: fuera del departamento.

En Campo Vidal y en El Zampal es donde existe un mayor por-
centaje de propietarios residentes en Tupungato. En el segundo sec-
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Fig. 2 — Relacion entre la residencia de los propietarios y la superficie poseida

tor predominan los propietarios que viven en su propiedad, como
consecuencia del pequefio tamano de las mismas. Entre los residen-
tes fuera del departamento se advierte el notable predominio de la
ciudad de Mendoza, donde se domicilian 46 de los 130 propietarios
de la zona. Sin embargo, su supremacia se hace mas evidente al
considerar la superficie que poseen, 5.029 ha.

Exceptuando El Zampal, donde los dos tnicos propietarios de
mas de 100 ha viven en Tupungato, las propiedades que superan
esa superficie estan, en su mayoria, en manos de propietarios de
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la ciudad de Mendoza. Vemos en este caso uno de los elementos
de dominacion de la ciudad de Mendoza en la vida regional por
medio de la apropiacion territorial y la importante migracion de
sus capitales. Con respecto al nimero de propietarios le siguen en
importancia Tunuyin, Godoy Cruz, Lujin y Guaymallén. Tunuyan
y Godoy Cruz poseen una superficie semejante a Buenos Aires y
San Martin, pero dividida en pequenas propiedades. Las grandes
propiedades poseidas por los residentes en Buenos Aires y San Mar
tin, pertenecen en su mayoria a grandes empresas (Fig. 1).

b) Origen de los capitales

Numerosas son las actividades que permiticron la formacién de
los capitales invertidos en la zona. Su conocimiento es fundamental
pues de ellos dependen en gran parte, las caracteristicas de la ex-
plotacion y, ademds, van a dar un sello inconfundible a la zona.

Capitales originados en actividades industriales. Las industrias
dedicadas a la elaboracion de frutas y hortalizas, como asi también
las bodegas, tienen una importancia fundamental, ya que dan la
tonica a la zona. Estas empresas han adquirido grandes propieda-
des, pero ninguna ha instalado en la zona una planta de industria-
lizacion. En consecuencia, los productos son llevados a las fabricas
que ellas poseen en San Rafael, Guaymallén, etc. Algunas razones
han influido en la preferencia que este tipo de empresa siente por
esta zona:

— La posibilidad de adquirir propiedades de gran tamaiio, lo
que permite un mayor volumen de produccion reduciendo
asi los gastos de explotacién y de transporte.

— Las caracteristicas climdticas y edaficas, que favorecen la
obtencion de productos de alta calidad y un gran rendimiento.

— La posibilidad de poder implantar los cultivos apropiados
para las necesidades de la empresa, lo que no podria lograr-
se en zonas ya cultivadas.

Capitales originados en actividades profesionales. La adquisi-
cion de tierras significa para estos profesionales un medio de in-
vertir los capitales excedentes. Estas propiedades cumplen un papel
secundario en la economia de su duefo, solamente son fuente de
inversiones y un modo de mantener valorizado su capital a pesar
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del proceso inflacionario. Estos propietarios generalmente no se de-
dican a las actividades agricolas.

Capitales obtenidos en actividades agricolas. En gencral son pro-
pietarios que poseen otras propiedades ya sea en Tupungato o en
otros departamentos. Ellos han logrado reunir un capital que in
vierten en la zona. Muchas de estas propiedades son pequeias o
medianas. A menudo se trata de contratistas o chacareros que pu-
dieron ahorrar para comprarse una pequena propiedad donde em-
plean toda la fuerza de trabajo familiar. Genceralmente pasan gran-
des penurias ya que los capitales que poseen no son suficientes para
sobrellevar todos los gastos de acondicionamiento del terreno.

Toda esta diversidad de situaciones se traduce en forma nitida
en los modos de explotacion, o sea, en las formas de tenencia. Estas
presentan grandes semejanzas con el resto de la provincia, pero, ade-
mas, aparécen modalidades peculiares que son caracteristicas de la
zona.

a) Entre las formas de tenencia directa, que son comunes a
grandes y pequenos propietarios, se distinguen tres:

— Los pequenos propietarios que viven en sus propiedades y
que emplean todas las fuerzas de trabajo familiar, a veces ayudados
por algunos obreros, especialmente en los periodos de cosecha. Cuan-
do la explotacion es demasiado pequeiia para emplear a toda la
tamilia, suele solucionarse la situacion trabajando alguno de los
miembros en otra propiedad. Estos son los productores que sufren
con mayor fuerza los efectos de la mala comercializacion de los pro-
ductos.

— Medianos y grandes propictarios que viven en sus propieda-
des o en otro sector del departamento, encargindose directamente
de la direccion de la explotacion. Su situacion es distinta va que
cuentan con abundante mano de obra asalariada y a menudo tienen
un respaldo econdmico discreto.

— Grandes propiedades por sistema de administracion: los pro-
pietarios son sociedades andnimas o propietarios individuales. Es el
sistema caracteristico de las propiedades cuyo duefio vive fuera del
departamento. En algunos casos un administrador se ocupa de va
rias propiedades de la zona o de otro departamento. Es asi como
un propietario residente en la ciudad de Mendoza, que posee una
fabrica de dulces y conservas, administra una propiedad suya y otra
vecina cuyo dueno vende las frutas a su establecimiento.
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b) Las formas indirectas de tenencia estan en estrecha rela-
cion con el tipo de cultivo.

— La aparceria se aplica solamente para los cultivos de chacra.
Este sistema no se rige por un contrato escrito sino por un trato de
palabra entre el propietario y el aparcero. Si el propietario aporta
solo el agua y la tierra, recibe entre el 25 y el 30 %, y aun el 35 %
de lo producido. En algunos casos, cuando el propictario aporta la
tierra, el agua, la semilla, sucle recibir el 50 % de las ganancias. La
renovacion anual del trato asegura la seleccion de los chacareros,

— EI contrato rige para los vinedos y frutales. En este caso el
contrato es escrito y estd fijado por la Ley N® 1578, En ella se de-
terminan las obligaciones de ambas partes y las remuneraciones del
contratista, que recibe una cuota fija por ano y por hectirea (18.914
pesos en 1969) y el 18 % de la produccion. En el drea estudiada
el contrato rige casi con exclusividad para la vina, puesto que los
frutales son explotados por administracion porque requieren menos
labores.

¢) Numerosas formas mixtas han podido ser observadas: ellas
combinan formas directas e indirectas de tenencia. Sus caracteristi-
cas dependen de la extension de la propiedad y del tipo de cultivos
que alli se realicen. La conjuncion de contrato y administracién apa-
rece en algunas grandes propiedades donde los frutales son cultiva-
dos por administracion y los vinedos por contrato.

Otra combinacion es la administracion para los frutales y la
aparceria para los cultivos anuales. Esta multiplicidad de formas per-
mite observar una amplia gama de relaciones entre los integrantes
del grupo humano que ocupa la zona.

4. El poblamiento de una zona pionera

La poblacion de la zona es caracteristica de una zona pionera.
De los 2.968 habitantes, la poblacion de menos de 20 anos repre-
senta mas del 50 %. Este hecho se explica porque forzosamente el
grupo humano que se instald en la zona debia ser joven. Este era
un requisito indispensable frente a la obra que debia realizar, y, por
otra parte, a ellos les era mas ficil abandonar su lugar de origen.

Otro elemento importante es el predominio de la poblacion
masculina, ocasionado sobre todo, por la inclusion de obreros tem
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porarios que en muchos casos llegan solos a la zona. Las dificultades
para encontrar vivienda causan esta actitud y a menudo obstaculi-
zan la obtencion de mano de obra.

Aproximadamente el 30 % de la poblacion total esta constitui-
do por obreros rurales, que llegan a 913. En su mayoria provienen
de Tupungato, Tunuyan y Bolivia. El origen de los propietarios es
distinto puesto que existe gran nimero de espaioles, 44 de los 114
que viven en el lugar. En general se trata de pequeios propietarios
que viven en El Zampal, donde se dedican al cultivo de la vina.
Muchos de ellos fueron contratistas o chacareros en otras zonas o
en Tupungato. Les siguen en importancia los tupungatinos, tunuya-
nenses y los italianos.

Los contratistas y capataces originarios de Tupungato y Tunu-
yan son mayoria, aunque hay que destacar la presencia de nume-
rosas personas provenientes de San Rafael, que abandonaron ese
departamento después de los desastres climaticos de 1966.

En general, el gran flujo de poblacion tuvo su origen en los
departamentos de Tupungato, Tunuyin, en primer lugar; luego, Lu-
jan, San Rafael y Maipi. Provenientes de otras provincias argen-
tinas hay riojanos, jujefios y puntanos los que, en su mayoria, son
obreros rurales. Los bolivianos, espanoles e italianos son los extran
jeros mas numerosos, aunque los primeros ocupan posiciones socia-
les y econémicas muy distintas a los otros.

Al mismo tiempo que se advierte una gran heterogeneidad en
cuanto al origen, puede observarse un gran contraste entre los dis-
tintos niveles sociales y economicos de esta sociedad rural.

En el nivel superior se ubican los grandes y medianos propie-
tarios y los administradores de las grandes propiedades. A pesar de
estar socialmente equiparados existen diferencias en cuanto a la
fuerza de su poder de decision. Su numero no es elevado ya que
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muchos de ellos viven fuera del area. Poseen un alto nivel de vida,
tal como lo demuestra su vivienda, donde no falta ninguna como-
didad. Estin en comunicacion permanente con la ciudad de Men-
doza. Normalmente sus hijos cursan estudios secundarios y en al-
gunos casos carreras universitarias.

En el segundo nivel se encuentran los pequeiios propietarios,
contratistas y chacareros cuyo nivel de vida suele ser semejante. Sin
embargo, existe una diferencia fundamental entre ellos: mientras el
primero tiene una residencia fija, los otros suelen cambiarla. Su
condicion mis modesta se ve reflejada en la vivienda. Ademas, cuan-
do tienen vehiculo lo utilizan para las tareas agricolas. En general,
mantienen relaciones mas frecuentes con Tunuydn y Tupungato que
con la ciudad de Mendoza, puesto que llevan una vida mais ceiida
a las tareas rurales; por lo tanto su tiempo libre es menor. Los nifios
dificilmente ingresan a la escuela secundaria e incluso, a veces, no
terminan la primaria.

En el Gltimo nivel se hallan los obreros rurales. De acuerdo a
su permanencia en el trabajo se distinguen dos tipos de obreros: los
permanentes y los temporarios o golondrinas.

Los primeros provienen generalmente de Tupungato y Tunu
yan, desde donde llegan solos o con sus familiares. Su nivel de vida
difiere segun el tipo de empresa donde estén trabajando. En las
grandes empresas con gran respaldo econémico y alto grado de tec-
nificacion en nivel de vida suelen aproximarse al anterior, mientras
que en las explotaciones con menores recursos o donde no existe
interés por su bienestar, llevan una vida sacrificada y no estin pro-
tegidos por leyes sociales, como sucede en el otro caso.

Los obreros temporarios a menudo permanecen en la zona du-
rante todo el afo para aprovechar todas las cosechas. Son origina-
rios, en su mayoria, de Bolivia y de las provincias del norte (La
Rioja, Jujuy) y de San Juan. En época de grandes necesidades de
mano de obra son reclutados en villas miserias situadas en las pro-
ximidades de la ciudad de Mendoza. La falta de mano de obra para
la cosecha se manifiesta en esta zona, al igual que en el resto de
la provincia, a punto tal que algunos propietarios han debido re-
currir al reclutamiento en la provincia de San Luis. Su nivel de vida
es sumamente bajo, viven en carpas o en precarias viviendas de
adobe y cafa.

La importancia fundamental que tiene el aspecto financiero va
configurando paulatinamente una estructura social que se caracte-
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Fot. 6 — Viviendas de obreros permanentes.

¥ 7

Fot. 7 — Viviendas de obreros permanentes.
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Fot. 8 — Vivienda de obreros bolivianos.

riza por la presencia de dos scctores netamente diferenciados: los
grandes propictarios residentes fuera de la zona y los asalariados.
Esta tendencia se manifiesta por el proceso de desintegracion de
algunas peguchas propiedades que estin siendo absorbidas por otras,
respaldadas por fuertes capitales. Esto provocaria 1a desaparicion
de los pequenos propietarios como sector de donde emanan deci-
siones. De este modo se configura el poderio y la pujanza del sector
empresario proveniente del exterior frente a la inferioridad de con
diciones en que se encuentran los pequenos propietarios residentes
en la zona.

[11. EL uso DEL SUELO

En una zona nueva, la implantacion de cultivos depende mas
de las circunstancias economicas, ya sea mercados o disponibilidad
de capitales, que de factores ecologicos, a menudo poco conocidos
por los agricultores.

El peso de las motivaciones de tipo econdmico incide en la elec-
cién de los dos cultivos pioneros, que son las forrajeras y los culti-
vos anuales. Las plantas forrajeras ofrecen dos importantes ventajas
puesto que, por una parte, incorporan materia orginica a los suelos,
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y por otra, proporcionan recursos rapidamente, ya que su venta es
tacil e inmediata. La alfalfa ocupa el primer lugar entre estos cultivos.

La eleccion de los cultivos anuales obedece exclusivamente a
razones de orden financiero al permitir una rapida recuperacion de
las inversiones.

La irregularidad de los limites del area desmontada indican su
continua movilidad. La extension de la superficie cultivada crece
constantemente, es asi como de las 3.500 ha existentes en 1960, se
pasa en 1968 a 7.500 ha cultivadas (croquis 3).

En 1960 existia un neto predominio de los cultivos anuales, al-
falfa y terrenos en preparacion; mientras que en 1968, la presencia
de los cultivos permanentes adquiere mayor importancia. La implan-
tacion de frutales y vinedos constituye la dltima etapa en la con-
quista del suelo.

1. Tipos y sistemas de cultivo

Tres tipos de cultivo ocupan los primeros puestos: los cultivos
anuales, el vinedo y los frutales.

El vinedo ocupa un importantisimo lugar entre los cultivos de
la zona. A pesar de que en Tupungato los rendimientos no son muy
altos, la alta calidad del producto favorece su difusion. Su implan-
tacion es la mayor aspiracion de los agricultores que actualmente
se dedican a la chacra. Los sistemas de conduccién mas comunes
son el parral espanol v su variante el parral sanjuanino, la espaldera
y la contraespaldera. Un sistema de conduccion nuevo para la pro-
vincia ha sido empleado por un propietario en una superficie de
125 ha. Se trata de la vina de cabeza o de vaso, la que, careciendo
de hilos, posee solo un tutor que sostiene a la planta. Si bien la
produccion es menor, los gastos de implantacion y de explotacion
son sensiblemente inferiores frente al parral espanol.

En dos zonas totalmente distintas el predominio del vifedo es
evidente:

— En el sector SE de El Zampal, fraccionado en 1953, el viiedo
es el cultivo propio de pequenas propiedades. El tamaino de la pro-
piedad y el costo de la tierra favorecieron su implantacion. En este
sector no fue necesario preparar el terreno, ni realizar perforaciones
para obtener el agua pues el area posee derechos de riego. Los pro
pietarios en su mayoria viven en las propiedades, aunque también
son frecuentes los contratistas.
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— En Campo Vidal, entre la calle El Alamo y la que une este
sector con la colonia Zampal Sud, el vifiedo estd ligado a la gran
propiedad. Los buenos suelos, la disponibilidad de agua y la exis-
tencia de importantes empresas con fuerte respaldo econémico faci-
litaron su eleccion. Muchas de estas empresas se dedican a la vini-
ficacion (Nofal, Gancia). Existe una tendencia a extender el viiiedo
a expensas de los cultivos anuales, como no tardard en suceder en
algunas propiedades situadas en el oeste. El sistema de administra-
cion es el mas generalizado en este sector.

Los cultivos anuales se establecen gracias a la disponibilidad de
agua, a la presencia de suelos sucltos y fértiles y, principalmente,
a la necesidad de recuperar las inversiones iniciales. Tienen amplia
difusion el ajo, la papa, la zanahoria, el pimiento y la cebolla.

El ajo esta favorecido por los suelos arenosos y la posibilidad
de una provision abundante de agua. Otros factores tales como el
alto precio que logran en el mercado durante ciertos anos, los altos
rendimiento y la excelente calidad, justifican la importancia gue
ticne. Por otra parte, su ciclo, que abarca desde abril-mayo a diciem-
bre-encro, deja lugar para otro cultivo.

La resistencia a las inclemencias climaticas predispone a la elec-
cion de 1. p pa, especialmente la tardia que se siembra en enero
y se cosecha en junio.

Durante todo el aio se cultiva la zanahoria por poscer dos var
riedades: la tardia (diciembre a marzo) y la temprana (julio a di-
ciembre).

Ligados directamente a la industrializacion se encuentran el to-
mate, el pimiento y la arveja. El primero tiene un brillaute porvenir
debido a la gran demanda de las fabricas. Predominan las varie-
dades Roma, Ronita y San Marzano. Estos cultivos de chacra se
realizan como cultivos exclusivos o intercalados a los frutales.

Existe un sector donde la chacra aparece con las caracteristicas
de monocultivo. Corresponde al NW de El Zampal, donde se nota
un marcado predominio de la mediana propiedad. La alta fertilidad
de los suelos y el resguardo frente al granizo y las heladas facilitan
la obtencion de altos rendimientos. Los elevados precios de la tierra
sin desmontar y sin derecho de riego hacen necesaria la recupera-
cion rapida de las inversiones. En las explotaciones donde los recur-



Fot. 9—Una solucion al problema economico: intercalacion de tomates con
durazneros.

sos tinancieros son suficientes se cultiva un solo producto, lo que
permite voluminosas ganancias si el mercado se presenta favorable.

Por el contrario, los pequenos productores, con escasos recursos,
acuden a la implantacion simultinca de varios productos, para ase-
gurarse una entrada escalonada a lo largo del ano. Es asi como un
pequeno propietario, que implantd algunas hectdareas de vinedo, cul-
tivo papas, ajos y zanahorias, en distintas parcelas, para poder man-
tenerse.

El agricultor suele dedicarse a un solo producto o hace rotacion
de los mismos. En el primer caso deja la tierra descansar o realiza
su preparacion entre el periodo de cosecha y el de siembra. I'n otros
casos realiza la rotacion; la mas comuin es la del ajo con la papa
o con el tomate, cuyos ciclos son complementarios.

El cultivo de la papa va ligado, generalmente, a la aparceria.
En algunas propiedades existen hasta seis chacareros que trabajan
simultineamente.

Los frutales ocupan un lugar de privilegio, especialmente aquer
llos dedicados a la industrializacion. Incluso sabemos que los indus-
triales han adquirido grandes propicdades. Por las caracteristicas cli-
maticas de la zona, donde la maduracion de los frutos se atrasa en
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relacién con el resto de la provincia, a causa de la longitud de la
estacion fria, no puede competir con el resto en el mercado de pri-
micias. Sin embargo, condiciones ecoldgicas favorables, alto coeti-
ciente de intensidad solar y sequedad del suelo, determinan una alta
alidad de los productos, a pesar de las heladas y del granizo que
suelen afectar seriamente la produccion.

El duraznero es el frutal mis difundido por ser muy utilizado
por la industria, y las variedades mis comunes son el amarillo, cris-
talino y prisco. Este frutal es el que demora menos tiempo para
entrar en produccion, solamente tres anos, por lo cual se lo inter-
cala entre otros de mayor ciclo. Puesto que se plantan los drboles
a una distancia de 6 m entre si, los cultivos anuales, especialmente
el tomate, se intercalan entre ellos.

Las condiciones climdticas sumamente favorables para el nogal
en el oasis tradicional de Tupungato, que permiten excelentes ren-
dimientos, han favorecido su expansion en la zona nueva. Aqui to-
davia no se han podido comprobar los resultados puesto que el no
gal demora diez afios en entrar en produccion. Por esta razon suelen
intercalarsele otros frutales tales como el duraznero. Este hecho estd
favorecido por el gran espacio a que deben colocarse las plantas.
Los arboles se ubican cada 18 m, y los durazneros cada 6 m, es
decir, que a cada cuatro nogales colocados 18 m por 18 m corres-
ponden 12 durazneros a 6 m por 6 m.

El manzano y el cerezo siguen en importancia a los anteriores.
El primero escapa a las heladas tardias aprovechando los veranos
cortos; por el contrario, el cerezo suele ser muy afectado por ellas.
Sin embargo, los altos precios logrados en el mercado inducen a su
implantacion.

El factor determinante de la difusion de los frutales son las
condiciones del mercado. Ademas, la excelente calidad de los pro-
ductos permite la obtencién de altos precios. Al sur de la calle El
Alamo se encuentra el sector donde los frutales tienen gran impor-
tancia. El elemento decisivo para su implantacion ha sido la compra
de tierras por empresas dedicadas a la industrializacion de frutas v
hortalizas. En esta drea predomina el duraznero. Los cultivos anua-
les que existen en esta zona estin dedicados a la industria y son
realizados en muchos casos por aquellas mismas empresas. En este
sector el cultivo de frutales esta ligado a las muy grandes propie-
dades regidas por sistema de administracién y donde a menudo se
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Fot. 10 — Cultivo de tomates en Campo Vidal.

Fot. 11 — Una nueva experiencia: la vifa de cabeza.
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observa un alto nivel de tecnificacion, a las cuales ya hemos hecho

referencia.

2. El destino de la produccién

El nivel de tecnificacion, si bien es muy elevado en la zona,
ofrcce dos aspectos muy distintos. En las grandes empresas, a me-
nudo, se realizan los cultivos bajo la supervision de especialistas.
La utilizacion de abonos es comtn. Por el contrario, en las otras
propiedades la intuicion del agricultor o los medios de comunicacion
masiva son los que aconsejan los procedimientos a seguir.

La mecanizacién estd muy difundida. El uso del tractor es casi
una norma para el trabajo de la ticrra. Su utilizacion se observa tanto
en las grandes propiedades como en las pequeias. La preferencia
que les bancos otorgan a los créditos para la tecnificacion ha sido
en parte la causa de esta situacion. Se considera que la zona esta
dentro de un drea de muy alto coeficiente de mecanizacion.

La culminacion de todo el proceso de produccién, la comer-
cializacién y el transporte, adquieren una importancia trascendental
en la determinacion del éxito de la empresa agricola. La comercia-
lizacion, ademds de movilizar gran nimero de personas, esta sujeta
al comportamiento del mercado, que varia segiin los aiios y los pro-
ductos.

Los productos horticolas son los que sufren mavores altibajos en
los precios de afio en afo. Las dificultades que ofrece su comercia-
lizacién obedecen a dos hechos fundamentales: el interés de los agri-
cultores para aprovechar los aios buenos vy de este modo, conseguir,
si el azar lo permite, reunir un importante capital. Ademas, el des-
conocimiento de las condiciones del mercado por parte de los produc-
tores hace que, en general, los chacareros se dejen llevar por las
condiciones de venta de la temporada anterior para implantar los
cultivos. Esto conduce a una saturacion del mercado porque todos
plantan el mismo preducto, v consecuentemente, a la debilitacion
enorme de los precios.

El intermediario es un elemento fundamental en la com=rciali-
zacion. Generalmente él es un gran acopiador que recorre la zona
efectuando las compras. Muchas veces proveen al chacarero de las
semillas, como sucede con la papa, comprometiéndole asi la cosecha.
Solo dos empresas de comercializacién pertenecen al departamento,
el resto llega desde afuera, especialmente para la compra del ajo, la
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papa y la zanahoria. Ellos también proveen de medios de transpor-
te y fijan los precios.

La situacion con respecto a los frutales es variable y, ademas,
el fenomeno no puede ser observado en toda su amplitud, pues mu-
chos no han entrado en preduccion. El durazno es vendido a las
fabricas. La falta de establecimientos industriales en la zona obliga
a transportar los productos a los centros de elaboracion.

La uva es llevada en parte hacia Tupungato, pero sobre todo
a Maipd, Lujin o hacia el este (San Martin, Rivadavia). Los pro-
pietarios que poseen bodega elaboran el vino en ellas, los que no
la tienen la venden en otros departamentos o a bodegas de Tu-
pungato.

La carencia de establecimientos de industrializacion provoca la
salida de los productos hacia los centros de elaboracién ubicados en
algunos casos a grandes distancias de la zona. Fsto origina los con-
siguientes problemas de transporte v, por lo tanto, una recarga en
los precios. La falta de fibricas determina una situacion de fuerte
dependencia del departamento con respecto a otras zonas, en lo re-
ferente al destino de la produccion, v este hecho se traduce en la
organizacion de este nuevo espacio geografico.

IV. EL PROCESO DE INTEGRACION ESPACIAL DE LA ZONA PIONERA
1. Los centros urbanos pilotos

El proceso de integracion de esta zona en el marco regional se
realiza en forma rapida v segura. Su posicion dependiente en rela-
cion con otros centros de la provincia se patentiza con la direccion
impuesta por aquellos a la actividad de la zona. Las fuerzas de
atraccion son variadas, pero siempre sobresale la direccion trazada
por la ciudad de Mendoza, lo que ya se advirtio al tratar la pose-
sion de la tierra. El poder de decision que emana de la metropoli
regional es dominante.

Tupungato carece de la fuerza necesaria para ejercer una in-
fluencia dominadora. La falta de poder financiero v de estableci-
mientos industriales es la cansa de esta situacion. El grupo diri-
gente tupungatino no tiene el poderio suficiente para colocarse a la
altura del capitalino, v ni siquiera tiene una capacidad especifica de
discusion, de autonomia. Incluso otro centro urbano ejerce una irra-
diacion mas poderosa que Tupungato: Tunuyan. Esta trama de re-
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laciones puede precisarse al considerarlas en sus aspectos financiero,
comercial y de servicios.

Las dependencias financieras de la zona pueden ser detectadas
por medio de los sitios donde se tramitan los créditos bancarios. En
Tupungato existen dos sucursales bancarias, el Banco de Mendoza
y el Banco de la Uniéon Comercial e Industrial. Los propietarios re-
sidentes en Tupungato operan con mayor frecuencia con estas en-
tidades. Sin embargo, puesto que a menudo no pueden satisfacer
las necesidades del solicitante, éste se dirige a los bancos ubicados
en Tunuyan. Alli recurren a la sucursal del Banco de la Nacién o
del Banco de Prevision Social. Algunos productores operan simul-
taneamente con los bancos de los dos departamentos; otros, exclu-
sivamente con los de Tunuyan porque pueden otorgar créditos mas
importantes. En Tupungato para la concesion de prestamos elevados
se depende de la decision de la casa matriz. La proxima instalacion
de la sucursal del Banco de la Nacion en Tupungato podria desviar
la atracciéon hacia este departamento.

Los propietarios que viven fuera de la zona realizan estas ope-
raciones con mayor frecuencia en los bancos de su lugar de origen
o preferentemente en la ciudad de Mendoza, especialmente en el
Banco de la Nacion.

Los centros de compra de los productos son asiento de fibri-
cas o bodegas, o bien, centros de expedicion de los mismos hacia
otras zonas. La ausencia de establecimientos industriales en el de-
partamento obliga a transportar los productos fruticolas hacia San
Rafael, Guaymallén, San Martin, etc. Las manzanas son vendidas
en Tunuyan para la fabricacion de sidra. Cecmo muchos frutales no
han entrado en produccién no puede observarse con amplitud el
panorama.

La uva tiene por destino los departamentos de Maipa, Lujin y.
en parte, Tupungato, ya sea a bodegas particulares o a la badega
de la Cooperativa Vitivinifruticola, en la cual solo hay 17 asocia-
dos en la zona.

Mayor dispersiéon sufren los productos horticolas pues los com-
pradores llegan a la zona desde muy distintos puntes de origen. La
papa, la cebolla, la zanahoria y el ajo se comercializan casi en su
totalidad con Buenos Aires, Cérdoba y Santa Fe, desle donde 1l>gan
los compradores. En menor escala se destinan a la feria de Guay-
mallén hacia la cual son llevados por los acopiadores de la zona o.
principalmente, por empresas del Gran Mendoza.
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El transporte de los productos es problemitico no solo por las
distancias que deben recorrer, sino también por las defectuosas vias
de comunicacion que posee la zona. La regién se relaciona con sus
alrededores por intermedio de tres caminos: por la Villa hacia el
camino por los Cerrillos que conduce a Mendoza; por la calle El
Zampal-Arboleda hacia la ruta provincial N® 92, Carril Zapata; v por
calle El Alamo hacia la ruta nacional N° 40.

El camino por los Cerrillos es la ruta obligada para llegar a la
ciudad de Mendoza y departamentos aledaiios. Esta es la via mas
transitada por ser la mas corta. El carril Zapata es el camino obli-
gado para los habitantes de ElI Zampal para llegar a Tupungato y
a Tunuyan, también es utilizado por los residentes de colonia Titta-
relli para relacionarse con Tunuyan.

Por el sur la comunicacion més importante es la calle El Alamo,
que se relaciona directamente con la ruta nacional N® 40. Esta calle
apunta directamente hacia el departamento de Tunuyan, hacia don-
de drena todo el transito. Es utilizada en especial por los residentes
de la zona situada al sur de ella. Al igual que todos los caminos de
la zona es de tierra y, tal como sucede en todos ellos, una espesa
nube de polvo la cubre al paso de cada vehiculo.

2. Las necesidades de equipamiento

La zona presenta una gama sumamente restringida de servicios.
La red de energia, aunque cumple una importante funcién en la
region, no extiende sus beneficios a toda el area, ya que El Zampal
y colonia Tittarelli carecen de ella. Sin embargo, a corto plazo s
prevé la extension de la linea, lo que permitira la electrificacion de
los pozos y la posibilidad de adquirir algunos artefactos de uso
diario de los que se carece.

El servicio de émnibus efectia un recorrido que estd muy li-
gado a las relaciones de dependencia que tiene Tupungato con res-
pecto a Tunuyan. Los unicos recorridos que se realizan, tres por dia
en El Zampal y cuatro por calle El Alamo, unen estos departamen-
tos, lo que posibilita enormemente las relaciones con Tunuyién. El
servicio es deficiente y a veces es necesario recorrer varins kilome-
tros para poder utilizarlo.

No existe en la zona ninglin camino pavimentado. Son pocos
los que estan en buen estado, entre ellos la calle El Alamo y El
Zampal. Estas dos vias de comunicacién aparecen como dos ejes
sobre los cuales se articulan dos sectores que no se comunican entre
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si. La importancia se manifiesta al comprobar que son los tnicos
que tienen nombre. Las caracteristicas del drenaje influyen pode-
rosamente en las comunicaciones. Despué¢s de una fuerte tormenta
estival cualquier camino puede convertirse en un cauce abarranca-
do, problema que se acentta en el sector oeste. La interrupcion de
las comunicaciones adquiere una frecuencia alarmante, sobre todo
en los dos pasos de acceso hacia la Villa, ya que recorren parcial-
mente los arroyos.

Solamente dos pequeiios centros de servicios se han formado,
uno en El Zampal y otro sobre la calle El Alamo, con servicios ele-
mentales. El Zampal surgio en el sitio del casco de la primitiva pro-
piedad de Iriarte. Posee la tinica sala de primeros auxilios de la zona,
el médico concurre dos veces por semana. Hay una escuela con cua-
trocientos alumnos, un almacén de ramos generales, un club social
y un destacamento policial. El segundo centro de serviciss se origino
por la concurrencia de una numerosa poblacién asentada en una
gran propiedad y un sector de pequenas propiedades. Posee una
escuela, un almacén de ramos generales y un club.

No existe en la zona ningin establecimiento industrial a pesar
de la orientacion hacia la obtencion de productos destinados a la
transformacion. Sin embargo va existen provectos de instal:cion de
una fabrica en el sector sur y de una bedega en Campo Vidal, ele-
mentos que posibilitarin una mejor comercializacion de los produc-
tos al eliminar los grandes desplazamientos.

3. Una estructuracion regional en gestacion

Entre los distintos sectores que conforman esta zona nueva exis-
ten diferencias que se basan en las orientaciones de cada uno de
ellos y el comportamiento de sus pobladores frente al resto de Ia
zona.

El Zampal constituye un verdadero nicleo aislado como si la
separacion provocada por los dos arroyos le hubiese conferido una
real autonomia. Este deseo separatista se manifiesta sobre todo por
el reticente comportamiento de los agricultores frente a la tentativa
de unificacion de los pequenos productores de Tupungato. No existe
ningiin propietario de El Zampal asociado a la Cooperativa Vitivi-
nifruticola. La influencia de los propietarios tupungatinos es domi-
nante. Las relaciones con la ciudad de Mendoza son menos frecuen-
tes que las establecidas con Tupungato y Tunuyan.



La gran potencia de irradiacion de la ciudad de Mendoza es
la nota caracteristica del otro sector, Campo Vidal. A la fuerza di-
rectriz de la metropoli regional tratan de oponerse, pero en un plazo
de inferioridad, las tentativas de intervenciéon del sector tupunga-
tino. Pertenecen a esta zona algunos de los mis activos dirigentes
de la cooperativa. No obstante, es la accion rectora de Mendoza la
que imprime su ritmo a esta zona.

El sector situado al sur de la calle El Alamo se caracteriza por
estar volcado hacia Tunuyin, a tal punto que las propiedades estin
empadronadas en ese departamento y alli se pagan, muchas veces.
los impuestos municipales. La calle El Alamo es el cordon umbilical
que une a la zona con Tunuyén.

Ademis de estas caracteristicas sefialadas, interesa sobre todo,
la conciencia de pertenencia a un determinado sector que es muy
fuerte en muchas partes, y, especialmente, en El Zampal.

Es evidente la relevancia que la zona nueva de Tupungato ha
ido adquiriendo a través de su corta evolucién. Tupungato siente
con fuerza su peso econémico. La extensa superficie incorporada
a la agricultura —aproximadamente el doble de lo tradicionalmente
cultivado en el departamento— y la magnitud de los capitales inver-
tidos provocan esta situacion.

Claramente se advierte la potente atraccién que ejerce para la
inversion de capitales. Actualmente este proceso esti en plena acti-
vidad, lo que permite prever la continuidad del acelerado desarrollo
de la zona, desarrollo que, evidentemente no es dirigido desde la
misma, ni desde el departamento de Tupungato. Es la ciudad de
Mendoza, la que, cumpliendo con sus funciones de metrépoli re-
gional, ha organizado este espacio geografico orientando sus capi-
tales hacia esta zona pionera.

La fuerza dominante proveniente del exterior aparece mas po-
tente a causa de la debilidad del sector tupungatino tradicional,
constituido en su mayoria por pequeiios propietarios residentes en
sus propiedades.

Las relaciones internas y con el exterior son dificiles por la de-
ficiencia de la red de comunicaciones. Su mejoramiento es un requi-
sito indispensable para el correcto desarrollo de la actividad indus-
trial que se vislumbra en un futuro cercano. Esta sumard su aporte
a las brillantes perspectivas de la zona, colociandola en un impor-
tante lugar dentro de las dreas de expansion de Mendoza.



