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RESUMEN

En Mendoza, Argentina, mas del 60 %
de los productores agricolas tiene predios
menores de 10 ha, algunos de ellos con mo-
delos productivos que no alcanzan para la
sustentabilidad del grupo familiar.

La presente investigacion identifica la si-
tuacion actual de la poblacién estudiada, me-
diante variables de ingreso familiar, grado de
asociativismo, caracteristicas de la comercia-
lizacién y algunas préacticas de gestion, para
establecer comparaciones entre grupos
poblacionales. Se trabajé en una muestra de
productores regantes del Rio Mendoza. Para
los de menos de 10 ha se agregd un cuestio-
nario complementario que indagé sobre nive-
les de asociacién y sus resultados. Se analizé
con mayor detalle el sector viticola y olivicola
con nuevas encuestas y entrevistas en pro-
fundidad. El 42 % de los productores tiene vid,
el 30 % olivos y el 28 % horticultura, fruticultura
y floricultura. El mayor nivel de asociacion se
encuentra entre los viticultores. En los demas
sectores, éste es muy bajo o nulo.

En la comparacion de grupos, los ma-
yores niveles de pobreza estan en los pro-
ductores de menos de 10 ha y baja tecnolo-
gia. Ademas, en el sector viticola, los meno-
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SUMMARY

In Mendoza, Argentina, more of 60 % of
the agricultural producers has smaller estates
of 10 ha, with productive models that do not
reach the sustentability of the familiar group.

This paper identifies actions that improve
their socioeconomic situation at the present
time, througt of variables of familiar income,
level of association and some practice of
management for make comparisions between
groups. Studied a sample of farmers’s of the
Mendoza River. Farmers whose farms were
smaller than 10 ha was inqueried with
additional questonnaire in order to identify
levels of association and their results.
Vitiviniculture and olive growing was analyzed
with more details, thought news questionnaire
and deep interviews. The results show that
42 % of the farmers have got vineyards, 30 %
are olive grower and 28 % are farmers that
growing vegetables, fruits and flowers. The
highest level of association was founded
between grapevine growers. In the other
activities is very low or null.

Comparing groups, majors levels of
poverty there are in farmers smaller than 10 ha
and low technology. Furthermore in vitivini-
culture, the smallest levels of incomes was
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res niveles de ingreso se encuentran en aque-
llos no asociados y en toda la poblacion estu-
diada la pobreza es mayor en el sector asala-
riado que en los propietarios de la tierra.

Este proyecto identifica la capacitacion
como una de las acciones para mejorar la si-
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founded in no associated farmers. Inside the
population studied, poverty is greatest in
salaried people than owners of farms.

This paper identify to training has
someone activity for improvement the social
and economic situation of the farmers

tuacién socioeconémica de los productores.

INTRODUCCION

Los problemas asociados con el desarrollo de los pueblos han preocupado a
todas las naciones en todos los tiempos y han sido caracterizados desde diferentes
puntos de vista. Durante mas de 50 afios, los economistas occidentales concibieron
el desarrollo como crecimiento econémico, modernizacion e industrializaciéon. Su
nivel se expresaba por el valor del Producto Bruto Nacional per capita (PBN). Si el
PBN aumentaba, habia desarrollo; caso contrario, no. La diferencia existente entre
los PBN/capita de los distintos paises permitia agruparlos en categorias o mundos
(primero, segundo, tercero) (11).

Segun la bibliografia consultada (9), este concepto de desarrollo imperé duran-
te las décadas pasadas. A partir de 1990 se reconoce que el mercado no es la Gnica
variable generadora del desarrollo humano ya que hay necesidades cuyas satisfac-
ciones no se transan en el mercado. En el &mbito rural existe gente que no participa
o participa parcialmente en el mercado de bienes y servicios y sin embargo posee
una economia sustentable con una vida digna.

El desarrollo, y sobre todo el rural, se define como el que tiende a la satisfaccion de
necesidades econdmicas, sociales y culturales. Una vision integral del mismo es aque-
lla orientada al cambio positivo en las condiciones de produccion, intercambio e inser-
cion social de los productores en su regiéon y en el mercado formal de la economia.

Las estrategias de intervencion a implementar en el camino hacia el desarrollo son
numerosas para lograr una mejor calidad de vida de los productores rurales. Estas
estrategias pueden orientarse hacia la satisfaccion de necesidades econémicas, cultu-
rales y sociales tales como la educacién y la salud y otras de tipo organizacional.

En este trabajo se pone el acento sobre estrategias de comunicacion para di-
fundir las nuevas exigencias para la comercializacion de productos alimenticios de
base agraria que aseguren la inocuidad de los alimentos y que ademas contemplen
el cuidado del medio ambiente. El cumplimiento de estas nhormas permite el acceso
a nuevos mercados y contribuye al cuidado de la salud de la poblacién en general.
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La creciente exportacion de productos de base agricola ofrece una oportunidad
para participar en nuevos negocios y en consecuencia lograr una mejor calidad de vida.
Para esto sera necesario conocer las nuevas exigencias que se estan demandando.
Las grandes empresas ya las estan incorporando, mientras que a los pequefios produc-
tores no les resulta facil, no solo por el acceso a la informacién sino también porque
tienen menos recursos para enfrentar los gastos que genera.

Para que esta oportunidad pueda ser aprovechada por los mas pequefios se
piensa en actividades asociadas o comunitarias que ahorran gastos y educan. Silos
productores logran vencer la barrera del individualismo y van hacia una asociacion
entre ellos, los costos de produccién e implementacion de sistemas de calidad dis-
minuirdn y las oportunidades de acceso a los mercados aumentaran ya que conta-
ran con mayores volimenes para ofertar.

Objetivos

e Identificar los productores mas vulnerables.
*  Proponer acciones que ayuden a mejorar su situacion socioeconémica.

MATERIALES Y METODOS

Definicion de la poblacion

El universo de andlisis estuvo constituido por todas las explotaciones
agropecuarias de la Cuenca del Rio Mendoza inscriptas en los padrones de regantes
del Departamento General de Irrigacion (DGI), con una superficie menor a 10 ha; se
dividi6é el conjunto total en intervalos: de 1 - 5 hay 5 - 10 ha. El resultado de la
aplicacion de la férmula indicé un tamafio muestral de 138 casos.

Técnica de muestreo

La composicion de la muestra se defini6 mediante la técnica sistematica por
cada conjunto correspondiente a la asociacion y al estrato. Cada uno de los grupos
muestrales estuvo integrado por la misma cantidad de casos y sustituciones, pre-
viendo un 100 % de encuestas sustitutas.

Seleccién de las unidades de andlisis

Las unidades de analisis fueron seleccionadas siguiendo un procedimiento sis-
tematico, definido para cada grupo segun la cantidad de casos correspondientes.

Seleccién de las variables de medicién

Cada una de las variables de caracterizacion fue inicialmente desagregada
en indicadores observables, con el fin de confeccionar el cuestionario de
relevamiento de datos.

Tomo XXXVII = N°2 « 2005 3



E. R. Antoniolli et al.

En primer lugar se seleccionaron las areas de andlisis, correspondiendo éstas
a la explotacion agropecuaria y a la poblacion. Cada uno de dichos grupos constitu-
yeron grupos analiticos diferenciados, por lo que configuraron sistemas de indicadores
independientes. Una vez definidos los grupos se identificaron las variables especifi-
cas y sus respectivos indicadores de medicién. Ya definidas las variables de medi-
cion se procedio a la elaboracion del cuestionario, previamente categorizado y codi-
ficado con el fin de simplificar el operativo de aplicacion. La metodologia utilizada se
aplicé a nivel practico en cinco etapas:

1

Encuesta realizada en conjunto con la investigacion del DGI y FAO
bajo el Proyecto PNUD FAO ARG 00/0083, cuyo objetivo era diagnos-
ticar la situacion social de los regantes de la Cuenca del Rio Mendoza
y trabajadores de la zona (4).

En forma complementaria se realiz6 una encuesta a productores de
10 ha o menos para relevar variables relacionadas con el grado de
integracion vertical u horizontal.

Para analizar el sector viticola, se trabajé con una encuesta realizada
en conjunto con la Estacién Experimental Agropecuaria Mendoza del
Instituto Nacional de Tecnologia Agropecuaria (INTA) en el marco del
proyecto de sustentabilidad de PYMES agropecuarias.

Para el estudio sectorial olivicola se completd con entrevistas en pro-
fundidad a productores de hasta 10 ha.

Se efectud la caracterizacién general de los productores de la cuenca
objeto de este estudio. Para caracterizar la poblacion en cuanto a los
niveles de pobreza se emplearon dos métodos: a) toma como base el
ingreso familiar y el valor de la canasta familiar y b) propuesta por
Miguel Murmis, que construye la tipologia de unidades de produccion
en base a las relaciones existentes entre la tierra (T, recurso basico) y
el trabajo familiar (FTF, Fuerza de Trabajo Familiar), a fin de compa-
rarlas y sacar conclusiones de mayor validez.

En el primer caso, la caracterizacion de todos los productores de la zona en
estudio esta tomada del informe elaborado para FAO por la Lic. Paula Eisenchlas (4).

Los correspondientes a los productores de hasta 10 ha fueron obtenidos de la
caracterizacion antes mencionada y de la encuesta complementaria hecha a este
grupo de productores.

3 PNUD: Programa de las Naciones Unidas para el Desarrollo.
FAO: Food and Agriculture Organization of the United Nations.
ARG: Argentina.
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RESULTADOS

Caracterizacién social de lapoblacion rural de la Cuencadel Rio Mendoza
(conclusiones Proyecto PNUD FAO ARG 00/008) segun canasta familiar Insti-
tuto Nacional de Estadisticas y Censos (INDEC) (4).

Aproximadamente el 90 % de la poblacion entrevistada es de sexo masculino, res-
pondiendo a una conformacién del trabajo agricola en donde se asigna el trabajo produc-
tivo a los varones®. En este sentido, la intervencion de las mujeres se manifiesta a través
de la realizacion de ciertas labores, pero no se reconoce a cargo de la gestion de la finca.
Dado que la encuesta debia ser aplicada a quienes fueran responsables de la gestién de
la explotacion, se da esta sobre-representacion masculina en la poblacién encuestada.

Las categorias etarias modales se ubican en los rangos de poblacién entre 45
y 65 afios, lo que evidencia un sesgo de la distribucion hacia los grupos de mayor
edad. Esta situacion revela que la gestion de las explotaciones agricolas no es asu-
mida por personas jovenes. Una explicacion probable para el fenémeno se encuen-
tra en las crecientes y sostenidas migraciones de los jovenes rurales hacia los es-
pacios urbanos. Si bien este hecho posee diversos abordajes explicativos, repre-
senta una disminucion de la capacidad territorial para ofrecer alternativas laborales
y espacios de inclusion socioecondémica desplazando a la poblacién a la busqueda
de mejores alternativas en otros ambitos.

Adicionalmente y realizando una estimacion progresiva, se puede pensar acer-
ca de los efectos futuros del despoblamiento juvenil de los espacios rurales, puesto
gue implica una disminucion de la dotacién del factor de produccion trabajo.

Los niveles de educacion formal que alcanza una poblacion da cuenta de la oferta
de servicios basicos, como la educacion, en un determinado territorio. En este sentido
este dato es revelador tanto de las condiciones de capacitacion de la poblacién como de
la capacidad territorial, en cuanto a oferta educativa. Como se observa en los datos, la
categoria modal se ubica en el nivel de primario completo lo que significa que la mayoria
de la poblacién encuestada no ha comenzado el nivel secundario (68 %).

Es importante destacar que la poblacién con el mayor nivel de instruccién co-
rresponde a quienes son propietarios de la tierra, de lo que surge una correlacion
positiva entre mayor nivel de capacitacion y régimen de tenencia de la tierra.

Por otra parte, quienes son propietarios y a la vez han finalizado sus estudios
universitarios, en su totalidad (dentro de la poblacién encuestada) no residen en la
Explotacion Agropecuaria (EAP), sino que fijan su domicilio permanente en un area
urbana, a veces en el mismo departamento, y otras en el Gran Mendoza, es decir,
departamentos de Godoy Cruz, Guaymallén, Maipu y Las Heras.

4 Cabe recordar que esta distribucién no refleja el comportamiento poblacional de la variable,
sino solamente la composicién del grupo encuestado, que es el de los productores regantes de
la Cuenca.
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El tipo de trabajo que se desarrolla es un elemento muy significativo para carac-
terizar diversas dimensiones de la vida social de la poblacion. Por una parte refleja su
posicion respecto de la capacidad de acceso a bienes y servicios, ya que la remune-
racion al trabajo constituye la principal fuente de ingresos de la poblacion. En este
sentido el empleo y sus condiciones se relacionan estrechamente con la situacion de
pobreza o indigencia. Por ello el trabajo desarrollado evidencia una gran cantidad de
facetas de la calidad de vida de la poblacién ya que, por ejemplo, la sobrecarga hora-
ria, la sub-remuneracion y otros aspectos indican una determinada posicion social.

La posesion de un trabajo adicional al de la EAP de referencia de la encuesta
manifiesta la calidad del empleo en diversas dimensiones: la suficiencia de ingresos, la
disponibilidad horaria y, por ende la calidad del mismo. Por estas razones se considero
importante medir la diversificacion laboral que presentan los trabajadores rurales.

Lainsuficiencia de ingresos o temporalidad asociada estructuralmente al traba-
jo agricola permite establecer hipotesis sobre la posesion de un trabajo adicional.
No es un recurso difundido entre los encuestados, ya que soélo el 20 % de la pobla-
cion analizada posee un empleo adicional y de ellos la mayoria (47.5 %) realiza su
trabajo en el &mbito de la agricultura.

Se evidencia también una baja participacion relativa (15 %) de la absorcién de
mano de obra por el sector rural no agricola, definiendo a la agricultura como el
mayor espacio de insercion laboral en la zona.

Situacion de pobreza

La situacion de pobreza puede ser relevada mediante dos mecanismos. Por una
parte, se puede medir cuantitativamente en funcion de un corte numérico que separa la
poblacién pobre de la no pobre. Este limite se traza en funcion del valor de la canasta
familiar basica (compuesta por el valor de bienes y servicios considerados basicos para
la supervivencia de una familia), denominada Linea de Pobreza (LP) (5, 6, 7).

Este mecanismo permite, ademas, identificar un subgrupo de pobres cuyos ingre-
sos familiares no son suficientes para adquirir una canasta alimentaria basica®. Esta
situacion se denomina indigencia y queda definida por la Linea de Indigencia (LI).

A su vez existe la posibilidad de calificar la situacién de pobreza en relacién con
caracteristicas cualificables, que no relacionan esta condicidn con un nivel de ingre-
sos determinado, sino con la posesion o ausencia de caracteristicas de la vivienda,
la familia, la educacién de los menores que habitan en el hogar, etc. Mediante el
sistema de Necesidades Basicas Insatisfechas (NBI) se evita la relacion inmediata
entre pobreza e ingresos y se avanza en una descripcion de la misma mediante las
posibilidades de acceso de las familias a satisfactores de necesidades basicas.

5 Seresalta que la situacion de pobreza surge cuando los ingresos familiares totales no alcanzan
el valor minimo de la Canasta Familiar Basica. Anteriormente se trabajé con el mismo valor
para establecer la subocupacion por ingresos, en cuyo caso se corresponde con el monto de la
retribucion salarial del caso observado.
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En ambos casos, ya sea que se accione una medicion cuantitativa o cualitativa, se
han seguido los mismos criterios que establece el INDEC para sus mediciones censales
y semestrales de la Encuesta Permanente de Hogares (EPH). De esta manera se facilita
la comparabilidad de la informacion y de los resultados obtenidos. El problema de esta
aplicacién en ambitos rurales se presenta en cuanto a que los indicadores seleccionados
tienen un alto sesgo urbano, y no se reconocen componentes que expresen con especi-
ficidad las particularidades de la vida rural y de las necesidades de sus habitantes.

La LPy laLl se establecen en relacién con el valor de una canasta de alimentos,
bienes y servicios considerados basicos o indispensables, respectivamente, para las
condiciones de vida urbana. En el ambito rural, la produccion agricola provee alimen-
tos, y esta particularidad distorsiona, para esta zona, el ingreso minimo necesario que
se debe alcanzar para obtener una canasta compuesta por alimentos.

Ademas, en relacion con las necesidades basicas insatisfechas (NBI), éstas se com-
ponen de indicadores que relevan, por ejemplo, materiales de construccion de la vivienda,
tamarfio de los hogares con relacion a las caracteristicas habitacionales, etc. En las zonas
rurales, existen pautas culturales por las que ciertos materiales para la construccion son
aceptables en términos de satisfaccion de las necesidades habitacionales.

De este modo, se sostiene que dichas mediciones expresan la situacion relati-
va de las condiciones socioeconémicas rurales con respecto a las urbanas, pero no
reflejan acabadamente la pobreza rural. Sin embargo, el concepto es utilizado en
este documento para calificar las situaciones que, segin los criterios mencionados,
puedan agruparse en las categorias de pobres, indigentes o personas u hogares
con necesidades insatisfechas. A continuacion se presentan datos relativos a am-
bos mecanismos de medicion.

Medicién cuantitativa

La figura 1 muestra los porcentajes de la poblacién analizada que se encuentra
bajo cada categoria de ingresos. Asimismo se presenta en la tabla 1 el corte cuan-
titativo para conocer la proporcion de la poblacién que se encuentra por encima y
por debajo del limite de la LP.

Condicioén de pobreza

Tabla 1.
Poblacion no pobre Distribucién de la poblacién segun rango
de ingresos familiares (2002).
Rango de ingresos familiares Frecuencia

($/mes) relativa acumulada
ingresos familiares 0 1.2 1.2
Lp hasta 300 18.0 19.2
Poblacién pobre Val entre 301 y 500 23.3 42.4
59.9 % dz T:;  entre 501 y 750 17.4 59.9
. canasta entre 751 y 1000 12.2 72.1
Figura 1. ik entre 1001 y 1500 15.1 87.2
Distribucion de la poblacion entre 1501 y 2000 52 92.4
mas de 2000 7.6 100.0

segun condicion de pobreza. Total 100.0

Tomo XXXVII = N°2 « 2005 7



E. R. Antoniolli et al.

La figura 2 representa la situacion de indigencia respecto de la poblacion total
analizada, mientras que la figura 3 muestra el porcentaje de indigentes dentro del
grupo que se encuentra bajo la situacién de pobreza.

Condicion de indigencia

Poblacién indigente Poblacién indigente
22.8% 37.9%

Poblacién no indigente Poblacioén no indigente
77.2% 62.1%
Figura 2. Figura 3.
Composicién de la poblacion Composicién de la poblacion pobre
segun condicion de indigencia abierta. segun condicion de indigencia.

En lamedicion realizada en el area urbana se tiene que el 12 % de la poblacion pobre
es indigente, mientras que en el ambito rural este porcentaje asciende al 37.9 %.

Si bien los resultados demuestran la mayor tendencia de las zonas rurales a
producir situaciones de indigencia en los hogares, parece adecuado precisar algu-
nas consideraciones conceptuales sobre su significado.

El mecanismo de medicion de la indigencia refleja con mas exactitud la
situacion de areas urbanas, puesto que al establecer un valor monetario para
una canasta alimenticia, no considera la provision de alimentos por vias alterna-
tivas a la compra de los mismos. En cambio, en las zonas productivas
agropecuarias existe la posibilidad de generar un ingreso no monetario (inde-
pendientemente de su realizacion efectiva por parte de la poblacion) a través de
la produccion para autoconsumo. De este modo, se desconoce la incorporacion
del valor de la produccion familiar, y por esta razon la indigencia posee menor
especificidad en la representacion de la situacién socioeconémica de zonas ru-
rales con respecto a las urbanas.

Esta situacion no se reproduce de modo idéntico en la medicion de la pobreza, ya
gue la misma incorpora en el mecanismo de medicion aspectos complementarios a lo
alimentario que se relacionan con la posibilidad de acceso a otro tipo de satisfactores.

Caracterizacion de los productores de hasta 10 ha, con encuesta complementaria

A los fines de focalizar y profundizar la investigacion hacia los pequefios pro-
ductores (de hasta 10 ha), se adicion6 al formulario principal del estudio de la FAO
una encuesta complementaria referida a caracteristicas de asociacion y su relacion
con los bajos ingresos. La muestra analizada corresponde a 138 regantes del Rio
Mendoza. A continuacion se detallan las variables comunes con la encuesta general
y las correspondientes a la encuesta adicional.
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Sexo

Al igual que para la totalidad de los productores de la zona, entre la poblacion
entrevistada predomina el sexo masculino, respondiendo a una conformacioén del
trabajo agricola, en donde claramente se asigna el trabajo productivo a los varones
y las mujeres so6lo participan esporadicamente.

Dado que la encuesta debia ser aplicada a quienes fueran responsables de la
gestion de la explotacion, se da esta sobre-representacion masculina en la pobla-
cion encuestada.

Edad

Alrededor del 70 % de la poblacion encuestada se ubica en los rangos de po-
blacion de mas de 45 afios y un 50 % en los de mas de 55 afios, lo que evidencia un
sesgo de la distribucion hacia los grupos de mayor edad.

Esta situacion, al igual que para la totalidad de la poblacién rural de la
zona, revela que la gestion de las explotaciones agricolas no es asumida por
personas joévenes.

Condicion de pobreza

Con respecto a la totalidad de los encuestados de la zona, el 61.3 % es pobre.
Los productores de menos de 10 ha sélo son un 1.4 % mas pobres, teniendo en
cuenta los ingresos y el valor de la canasta familiar para el 2002. Debido a la evolu-
cion que han tenido los precios de los productos agricolas desde la fecha de realiza-
cion de la encuesta hasta finalizada las cosechas del ciclo agricola 2003/2004, es
probable que la cantidad de los que se consideraban por debajo de la linea de
pobreza haya disminuido.

Condicién de indigencia

Practicamente no hay diferencias con lo analizado para la totalidad de la zona.
En este caso caben las mismas observaciones hechas en el punto anterior con
respecto a la evolucion de la pobreza.

Uso de la tierra

Los resultados arrojan que el 42 % de los productores se dedica al cultivo de
vid, siguiéndole la olivicultura (30 %); el restante 28 % se atomiza entre horticultura,
fruticultura y floricultura.

6% 4%
42%

Tabla 2y figura 4.
Cultivos de los encuestados.

30%

2% 129% 4%
m Vid W Frutales
Vid Frutales Hortalizas Flores Olivos Ajo Tomate Total B Hortalizas OFlores
57 6 16 3 41 8 6 137 @ Olivos (aceitunas) EAjo
W Tomate

Tomo XXXVII = N°2 « 2005 9



E. R. Antoniolli et al.

Nivel de asociacién
Solo el 16 % de los encuestados declara estar asociado y de ellos, el 81 % en
cooperativas, principalmente vitivinicolas (integracion vertical). No aparece ningin grado
de asociacion en productores olivicolas, aunque el aceite de oliva es exportable y gene-
rador de ingresos. De acuerdo con la forma de venta, predomina la entrega en consigna-
cion. En otras acciones se avanza hacia la asociacion e integracion horizontal y se tiende
a la compra de insumos, venta de produccion o labores prediales en conjunto.
Tabla 3y figura 5. .
Grado de asociacion.
Productores de menos de 10 ha.

Asociados 21
No asociados 109

No estan asociados
84 %

Tabla 4y figura 6.

Productos asociados. 5%
Ajo Cereza Tomate Vid Sinprod. Total
Total 5 1 1 13 1 21
asociado
Encoop. 4 1 12 17 619 e
Otras 1 1 1 1 4 OAjo B Cereza
B Tomate mvid
W Sin prod.

Tabla 5y figura 7.
Modos de asociacién informales de los que no estan asociados.

16%

No estan asociados 109
Reciben insumos de sus compradores 4
) 9
Compran insumos con otros productores 11 56% 21%
Venden su produccién con otros productores 3 O Reciben insumos de sus compradores
. B Compran insumos con otros productores
Se asocian con otros para hacer tareas 1 @ Venden su produccién con otros productores

B Se asocian con otros para hacer tareas
De los que no estan asociados, 19 (15 %) integran asociaciones informales.

En otra forma

Tabla 6y figura 8. 199%
Productores que declaran estar asociados

Asociados en cooperativas 17

(

En otra forma 4
Asociados en cooperativas
81 %

Tipologiade productores, segun propuesta metodolégica de Miguel Murmis

Los datos de la encuesta utilizada en este estudio fueron analizados segun la
propuesta metodologica que plantea Miguel Murmis (10). Se intenta construir
tipologia de unidades de produccion, basandose en las caracteristicas relacionales
entre la tierra (T, recurso basico) y el trabajo familiar (FTF, Fuerza de Trabajo
Familiar). A partir de esas relaciones la unidad campesina no sélo es parte de un
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conjunto mas amplio de unidades de produccién donde se ubican también las tipi-
cas unidades capitalistas, sino que tiende a estar en flujo hacia o resistiendo un flujo
hacia otros tipos de unidades Asi se delimita un subconjunto dentro de la categoria
pequefio productor, dentro del cual son posibles transformaciones en que la combi-
nacion de tierra y trabajo familiar toma diversas formas.

La unidad campesina por excelencia es aquella en que la familia tiene acceso aun
recurso (la tierra) y aplica FTF sobre el mismo, de modo de obtener lo necesario para la
satisfaccion de las necesidades bésicas de ese nucleo, incluya o no relaciones con el
mercado. Puede ocurrir que ese recurso sea demasiado grande para ser manejado por
el grupo familiar, o se desee abarcar una renta que exceda ya las necesidades béasicas
de la familia y entonces se contrata fuerza de trabajo ajena a la familia, con lo cual la
unidad pasa a transformarse en unidad capitalista.

En otro sentido, puede ocurrir que el recurso resulte insuficiente para la satisfac-
cion del nicleo familiar, o bien exista recurso capacitado o especializado con buena
remuneracion afuera (y la parcela se transforme en huerta-jardin, el salario se convierta
en fuente para la canalizacion de recursos hacia la misma), y entonces se recurre a la
venta de fuerza de trabajo, descomponiéndose la unidad campesina en asalariada.

Graficamente pueden representarse estas situaciones de la siguiente manera:

Esquema 1. Tipos de unidades agropecuarias y rurales en funcion de la combina-
cion basica entre Fuerza de Trabajo Familiar (FTF) y Tierra (T).

Unidad capitalista

compra FTE
—

FTF—p»T Unidad
< campesina

vende FTF
+—

Unidad asalariada
Elaboracion de Bahamondes (2) interpretando a Murmis

Todo el rango puede contemplar pequefios productores, y la misma unidad
campesina central puede contener productores ricos, medios y pobres.

Una vez obtenidos los tipos de unidades existentes se puede avanzar en la
tipologia de situaciones o areas, sobre la base del peso que en la distribucion de
unidades de pequefia produccién tienen los distintos tipos y subtipos. Pueden darse
situaciones donde existe amplio predominio de un tipo, por ejemplo el asalariado, o
bien de familiar capitalizado.
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De todos los casos contemplados en la encuesta del area del Rio Mendoza se
procedio, en primer lugar, a separar los encuestados que viven en la propiedad de
los que no viven en ella. Las otras variables clave en la definicion de tipos fueron la
contratacién de mano de obra permanente y la venta de fuerza de trabajo. Cabe
aclarar que la figura del contratista (fundamental en la cultura agricola mendocina)
ofrece multiples interpretaciones a la hora de definir el tipo de unidad que compone.

Tabla 7. Distribucidn de casos segun residencia en finca.
Unidades finales luego del filtro 94 100.00 %

Viven en la explotacion 72 76.60 %
No viven en la explotacion 22 23.40 %

El57.4 % de los encuestados se ubica en los departamentos de Lujan y Maipu,
correspondientes a la zona alta de la cuenca del Rio Mendoza, mientras que el
22.3 % se encuentran en Lavalle (tramo inferior de dicha cuenca). Del total de
encuestados que viven en la explotacion, 38.89 % son propietarios, 40.28 % son
encargados, 18 % son contratistas y el resto son inquilinos.

Tabla 8. Distribucién de casos en funcion de la fuerza de trabajo del propietario
que vive en la finca.

Contrata FT no No contrata FT no No
% ) 9 ) % %

fliar. permanente fliar. permanente contesta
Viven en la explotacion 72 100.00 33 45.83 36 50.00 3 4.17
Propietarios 28  38.89 15 20.83 13 18.06 0.00
Contratistas 13 18.06 5 6.94 8 11.11 0.00
Inquilinos 2 2.78 2 2.78 0.00 0.00
Encargado o capataz 29  40.28 11 15.28 15 20.83 3 4.17

Del andlisis de la tabla se infiere que si bien el propietario contrata FTF en un
20.83 %, hay que considerar que la FTF que contrata el encargado o capataz se
hace en nombre del propietario, y en el caso del contratista, cuando contrata FTR
para tareas que estan fuera del contrato también lo hace en nombre del propietario.
Solo el inquilino contrata fuerza de trabajo a su cargo.

Aquellos que no viven en la explotacién tampoco aportan FTF y por lo tanto
contratan mayor proporcion que aquellos que viven en el predio.

Tabla 9. Distribucién de casos en funcion de la fuerza de trabajo del propietario

que no vive en la finca.
Contrata FT no No contrata FT no No
% ; X % %
fliar. permanente fliar. permanente contesta
No viven en la
explotacion - todos 22 100 12 55 7 32 3 14

propietarios

De las 36 unidades que viven en la finca y no contratan FTF, sélo el 19.44 %
vende FTF, lo que quiere decir que trabajan solamente en el predio en el que viven.
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Tabla 10. Distribucién de casos en funcion de la venta de fuerza de trabajo de propieta-
rios que viven en la explotacion y no contratan FT no familiar permanente.

% (tral;/;jr;d:(; c'?;)rnal) ) DNRVEREBLT R
Total 36 100 7 19 29 81
Propietarios 13 36 3 8 10 28
Contratistas 8 22 2 6 6 17
Encargado o capataz 15 42 2 6 13 36

De aquellos que viven en el predio y contratan FTF existe un porcentaje impor-
tante (84.85 %) que ademas vende su FTF; en el caso del propietario se correspon-
de con la tenencia de un trabajo adicional (agricola o no agricola) pero en el caso
del encargado o capataz es un dato a confirmar ya que esta figura normalmente
trabaja en relacién de dependencia a tiempo completo. La explicacion podria bus-
carse cuando existiera la figura del cuidador o casero quien, viviendo en la finca,
puede vender FT temporalmente.

Tabla 11. Distribucién de casos en funcion de la venta de fuerza de trabajo de propie-
tarios que viven en la explotacion y contratan FT no familiar permanente.

Venden FT No vende
% - L %
(trabajo adicional) FT
Total 33 100 28 85 5 15
Propietarios 15 45 10 30 5 15
Contratistas 5 15 5 15 0
Inquilinos 2 6 2 6 0 0
Encargado o capataz 11 33 11 33 0

La no contratacion de mano de obra no familiar permanente y la no venta de
FTF (o bien el trabajo adicional) dan la pauta para ubicar esos casos en el centro del
esquema como unidades netamente campesinas.

El tercer criterio seguido para la ubicacion de las propiedades en los rangos
hacia arriba o hacia debajo de la unidad campesina pura (luego de los relacionados
con la contratacion de FT no familiar permanente y la venta de FT) es un mezcla
entre el tamafio de la explotacion, el tamafio de la unidad familiar, el tipo de activida-
des desarrolladas y los ingresos. En cuanto a los ingresos cabe aclarar que en
muchos casos no parece ser razonable la informacion suministrada, por lo que este
dato se toma con precaucion.

Determinacion de tipologia

El siguiente esquema presenta la tipologia de los 94 casos analizados, desta-
candose que el 68 % de las unidades donde el propietario no vive en la explotacion
corresponde a unidades netamente capitalistas, y el otro 32 % esta en proceso de
descomposicion hacia ese estado. Por otro lado, las unidades donde el propietario o
figura de tenencia que se trate vive en la finca, un 40 % corresponde a asalariados,
mientras que s6lo un 8 % es capitalista.
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Si a los que viven en la explotacion se suman los asalariados y los que se
encuentran en descomposicion hacia unidades asalariadas, se obtiene aproxima-
damente un 60 % del total de casos, cifra que coincide con los que se encuentran
por debajo de la linea de pobreza segun la canasta basica. Precisamente una de las
conclusiones que aporta este proyecto indica que los mayores casos de pobreza no
estarian en los pequefios productores sino en los asalariados rurales, y se podria
establecer una correlacién perfecta entre el 40 % de asalariados que arroja la tipologia
y el 40 % de casos que se hallan por debajo de la linea de indigencia.

Esquema 2. Distribucion de unidades encuestadas segun la tipologia de Murmis
(total de casos)

Participacion relativa N° de encuesta * no viven en la explotacion

total no viven |viven 182 172 174 178 193 196 88 93 101 104
22.34%| 68.18% 8% 126 146 163 165 8 78 153 103 114 135 139

3.19% 4% 56 87 156

7.45% | 31.82% 66 164 181 184 192 160 99

3.19% 4% 18 59 106

1.06% 1% 31
12.77% 17% 4 27 28 43 45 60

92 124 136 137 167 170

7.45% 10% 14 23 33 74 76 129 151

7.45% 10% 6 12 19 26 29 65 107

4.26% 6% 15 62 83 130

30.85% 40% 2 3 9 100 17 22 35 40 46

53 54 61 69 72 75 77 79 81 91

100.00% 100% 119 138 144 150 152 161 166 189 190 198
Casos
totales:

Total No viven] Viven

94 22 72 * El N° de encuesta se consigna en negrita.

Analisis de situacion de pobreza. Sector viticola de Lavalle (zona norte de
Mendoza, Argentina)

Para profundizar el estudio sobre los efectos de la asociacion en el sector viticola
-el méas importante de la economia agricola mendocina-, se realizé un trabajo espe-
cifico a partir de los datos de la encuesta realizada en conjunto con la Estacion
Experimental Agropecuaria Mendoza INTA (EEA Mendoza INTA), como parte del
proyecto Caracterizacion de pymes agropecuarias en el departamento de Lavalle
(Mendoza), que se encuentra dentro de la Cuenca del Rio Mendoza (1).
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Se realizaron 82 encuestas, abarcando una superficie total de 7 113.66 ha. La
superficie implantada asciende a 1 682.90 ha, lo que representa el 24 % de la super-
ficie total relevada. Se realiz6 una propuesta de clasificacion pyme, tomando como
piso el valor del Costo de Oportunidad de la mano de obra y como techo el valor de
una canasta tipo. El costo de oportunidad se obtuvo multiplicando el salario mensual
por 13 meses:

$455.3 x 13 meses = $5918.90/afio

La canasta familiar tipo se confeccioné conceptualmente de acuerdo con las
siguientes consideraciones:
a) la unidad de consumo: se considerd una familia nuclear, integrada por la
pareja de conyuges y dos hijos menores en edad escolar;
b) el nivel del consumo en Mendoza: no se trataba de medir un nivel minimo
de vida sino un nivel aceptable de vida urbana, lo cual significaba diversifi-
car algo el consumo y la calidad de los bienes y servicios incluidos.

El valor superior para completar el rango de clasificacion pymes se obtuvo a partir
del dato de valor para canasta familiar para el ciclo 02-03 ($ 2 477.81/mes/productor).
Este monto anual obtenido para cada canasta (2003: $ 29 733.72/afio) se compard con
el ingreso neto que representa el promedio en el estrato correspondiente.

Caracterizacion de pymes agropecuarias

De las 82 propiedades encuestadas, correspondientes a 118 parcelas en culti-
vo, el 28 % (23 productores) no supero el costo de oportunidad ni la canasta familiar
especial para determinar pymes, como asi tampoco la canasta familiar calculada
por el INDEC. Esto confirma que el porcentaje de pobres en el sector viticola es
menor, hecho que se explica por la importancia que ha alcanzado la vitivinicultura
en los Ultimos afios. La situacion de pobreza hay que buscarla sobre todo en los
sectores asalariados.

Tabla 12. Clasificacién de pymes agropecuarias segun estrato de superficie.

Estrato <1lha lab 5al5ha 15a25ha 25a50ha >50ha
Cantidad de encuestas 6 17 31 11 11 6
Cantidad de parcelas 6 17 42 13 26 14
Ingreso neto (IN) /encuesta 2003 -1503.21 1954.88 21 655.10 129 882.00 129 727.46 453 283.41
Costo Oportunidad (C0O)2003 5918.90 $/afio

Diferencia: (IN/encuesta - CO) -7422.11 -3964.02 15736.20 123 963.10 123 808.56 447 364.51
Clasificacion: no supera CO no supera CO supera CO supera CO supera CO supera CO
Canasta familiar 2003: 29 733.72 $/afio

Diferencia: (IN/encuesta - Canasta) -31 236.93 -27 778.84 -8078.62 100148.28 99 993.74 423 549.69
Clasificacion segln canasta no supera no supera  nosupera  supera supera supera

Segun canasta indicada para clasificar pymes, los dos primeros estratos no
alcanzaron este rango. En el tercer estrato se super6 el costo de oportunidad pero
no alcanzo a satisfacer la canasta definida. Los estratos mayores superaron el ran-
go propuesto para pymes, segun este trabajo.
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Tabla 13. Clasificacién por linea de pobreza, segun canasta familiar dada por el
INDEC (750 $/mes o0 9 000 $/afio).

Diferencia entre IN
y canasta INDEC
Clasificacion segin LP no supera no supera supera supera supera supera

-10503.21 -7 045.12 12 655.10 120 882.00 120727.46 44428341

Para poder visualizar mejor las ventajas, sobre todo econémicas, de la asocia-
cion se completo la informacién de la tabla 13 con el andlisis entre no asociados y
asociados con los distintos tipos de asociacion (tabla 14).

Tabla 14. Comparacion de ingresos netos segun nivel de asociacion (2001 y 2003).

Asociados aso!:\ligdos Cooperativa ~ PSA®  cambio rural CREA
Sup. implantada 969.75 648.15 639.05 6.70 26.00 298
Sup. promedio 24.24 17.06 18.26 3.35 26.00 298
N° de encuestas 40 42 35 3 1 1
N° de parcelas 52 52 52 3 2 5
Costo 2001 765 080.9 546 683.75 548 954.72 19 843,51 22 504.67 173778
Costo/ha 788.95 843.45 859.02 2961.72 865.56 583
Ingreso 2001 3440365.10 1203902.00 1910069.10 4696.00 101 600.00 1424000
Ingreso/ha 3547.68 1857.44 2988.92 700.90 3907.69 4779
Ingreso Neto 2001 2675284.31 657218.25 1361114.38 -15.147.51 79 095.33 1250 222
IN/ha 2758.74 1013.99 2129.90 -2.260.82 3042.13 4195
Costo 2003 1034984.26 733 693.77 745 456.71 22 850.67 31888.78 234 788
Costo/ha 1067.27 1131.98 1166.51 3410.55 1226.49 788
Ingreso 2003 5177 886.00 2553392.00 3702140.00 17 350.00 125500.00 1332896
Ingreso/ha 5339.40 3939.50 5793.19 2589.55 4826.92 4473
Ingreso Neto 2003 4142 901.74 1819698.23 2956683.29 -5500.67 93 611.22 1098108
IN/ha 4272.13 2807.52 4 626.69 -821.00 3600.43 3 685
% % % % % %
Variacion de IN/ha 55 177 117 64 18 -12
IN/encuesta 2001 66 882.11 15 648.05 38 888.98 -5049.17 79 095.33 1250222
Canasta familiar 2001 16 769.76 $/afio
Diferencia:
50 112.35 -1121.71 22 119.22 -21818.93 6232557 1233452
I.N/enc—canasta Pyme
Clasificacion no pobre pobre no pobre pobre no pobre no pobre
Canasta INDEC 9 000 $/afio
IN — canasta INDEC + + + - + +
no pobre no pobre no pobre pobre no pobre no pobre
IN/encuesta 2003 103 572.54 43 326.15 84 476.67 -1833.56 93611.22 1098108
Canasta familiar 2003: 29 733.72
Diferencia:
. 73 838.82 13592.43 54 742.95 -31567.28 63 877.50 1068374
IN/enc-Linea
Clasificacion 2001 no pobre no pobre no pobre pobre no pobre no pobre
Canasta INDEC 9 000 $/afio
IN — canasta INDEC + + + - + +
Clasificacion 2003 no pobre no pobre no pobre pobre no pobre no pobre

(*) Programa Social Agropecuario
(**) Consorcio Regional de Empresas Agropecuarias

Los asociados tienen mayores ingresos netos que los no asociados, aunque
ambos grupos superan la LP. A nivel asociados, se confirma a través de esta meto-
dologia que los productores componentes del PSA tienen ingresos que los sitian
por debajo de la LP al compararlos con cualquiera de las lineas de corte considera-
das, y lo contrario sucede con los integrantes del grupo CREA.
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Situacion de asociacién y de pobreza en pequefios productores olivicolas

Con el propésito de focalizar un poco mas el andlisis se realizaron diez entre-
vistas en profundidad referidas sélo al sector olivicola, que figura, en las encuestas
realizadas, en segundo lugar de importancia después de la vid y también como uno
de los que posee menor nivel de asociacion. En la muestra analizada, en el sector
olivicola no hay ningun tipo de asociacion.

Se eligieron al azar diez productores olivicolas de menos de 10 ha en la cuenca
del Rio Mendoza. Al seleccionar estos productores, resultd que el 90 % tiene sus
propiedades en el departamento de Maipu, zona tradicionalmente olivicola.

La informacion solicitada hacia referencia a: edad, superficie total y con olivos,
experiencia en asociacion, deseos de asociacion, participacion en algin tipo de
asociacion, expectativas para el futuro, continuidad en la actividad por parte de los
hijos, produccion y valor de la produccion olivicola.

La edad promedio de los entrevistados fue de 41 afios. La superficie total pro-
medio, 3.98 ha/productor, de las cuales 2.74 ha corresponden a olivos. La variedad
predominante es Arauco, cuyo destino principal es conserva. El 60 % de los
encuestados tiene olivo consociado con vid.

Ninguno de los entrevistados se encuentra asociado, aungue se tiene conocimien-
to de que en el departamento de Lavalle existe una cooperativa olivicola funcionando
con éxito y agrupa a diez productores pequefios, cuya actividad comenzé en 2003.

Cuando se indago sobre las causas de no asociacion, el 40 % respondié que no
le interesaba y el mismo porcentaje plante6 la desconfianza como causa; solamente
el 10 % estuvo en contra del asociativismo y el restante 10 % estaba participando en
la formacion de una camara olivicola. A fines de 2004 se encontrd formalizada.

Para profundizar sobre la posibilidad de asociacién de estos productores, se
pregunto sobre sus deseos futuros de asociarse: la mitad dijo que si. Entre ellos, la
posibilidad de asociacién en el futuro surge de la necesidad de obtener valor agre-
gado, la posibilidad de comprar y vender mejor, y la necesidad de organizarse en
una camara. Entre la mitad que dijo no, el 83 % manifest6 desconfianza a las aso-
ciaciones por otras experiencias vividas o contadas y el otro 17 % afirmé no necesitarlo
porque no se trataba de explotacion comercial.

Para analizar el nivel de compromiso del productor con su explotacion, se
indago respecto de quiénes vivian en el predio: 30 % siy 70 % no. Al relacionar
estas respuestas con el desarrollo de otra actividad, se observé que en su tota-
lidad tiene otra actividad ya sea dentro del ambito agricola (60 %) o fuera del
mismo (40 %). Las otras actividades cubren un amplio espectro: profesional,
comercial y empleados.
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Al averiguar respecto de la participacion del propietario en algun tipo de asocia-
cion, la respuesta afirmativa fue del 90 %. Las actividades en que habian participa-
do eran de diferentes tipos, menos agricolas: uniones vecinales, iglesia, cAmaras
de comercio, clubes, partido politico, etc. Su experiencia en esta participacion habia
sido positiva, segun contestaron.

Es interesante destacar que algunos de los encuestados son lideres o dirigentes
en otras actividades, ya sean sociales, politicas o econdmicas. Es éste el caso del
propietario de una cadena de farmacias que lidera una fundacion, otro es dirigente en
una cooperadora escolar de la zona y otro es dirigente politico en el Partido Radical.

Al profundizar en la actividad agricola se consulté sobre su participacion en las
reuniones de las inspecciones de cauce, a las cuales pertenecen en forma obligatoria.
Los que si participan representan el 60 % de los cuales el 75 % manifiesta una experien-
cia positiva y el resto negativa. Las causas de las experiencias negativas son: rendicion
de cuentas poco claras, servicio malo y falta de participacion. En cuanto a asesoramien-
to, el 80 % manifiesta recibir asesoramiento profesional, y lo califican como bueno.

La vision de los olivicultores consultados es que el ciclo productivo 2003/2004 es
regular en un 70 %, fundamentalmente porque ha sido un periodo marcado por la ocu-
rrencia de accidentes climaticos (granizo y heladas) que disminuyeron la produccién
esperada. A pesar de ello, la vision sobre el futuro del sector es buena en un 60 %,
principalmente porque lo consideran un buen negocio porque siempre tiene mercado.

Respecto de la continuidad familiar, el 60 % manifiesta que sera dificil que los
hijos contindien en la actividad por diferentes causas, entre las que cabe citar estudios
y busqueda de nuevas oportunidades. El resto afirma que los hijos continuaran, fun-
damentalmente porque han participado de la actividad junto con sus padres.

Algo importante de destacar dentro de este grupo de pequefios productores es
que el 90 % declara que para algunas tareas debe contratar mano de obra (espe-
cialmente para cosecha) por lo que de algiin modo se comportan como generado-
res de puestos de trabajo aunque éstos sean sélo temporarios.

Con respecto al rendimiento promedio por ha, éste se ubica en los 3 746 kg/ha,
considerado bajo para el potencial que deberia tener el olivo. El precio promedio
alcanzado por kg producido es de 1.33 $/kg, lo que da un valor de la produccién por
ha de $ 4 963, y por productor y por afio de $ 13 638.04.

Considerando que cada productor olivicola del segmento estudiado posee en
promedio 2.74 ha, el ingreso por familia y por mes es de 1 136.50 $ para hacer
frente a la sustentacién de la familia y a los gastos necesarios para atender el
olivar, que para un rendimiento como el mencionado, que corresponde a un ma-
nejo minimo, estaria alrededor de $1 200/ha afio, lo que representa un costo ope-
rativo de $ 3 298 para las 2.74 ha.
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Deduciendo el costo de los ingresos queda un margen bruto de $10 340 por
familia y por afio o 862 $/mes, valor que supera el costo de la canasta fijada para
determinar la linea de pobreza, pero inferior a la fijada para ser clasificada como
pyme, por lo que los productores no estarian en condiciones de pobreza. Ademas,
los productores no sélo cuentan con ese ingreso ya que la mayoria de ellos tienen
otra actividad ya sea agricola o no agricola, ademas de que también en la mayoria
de los casos el olivo no se encuentra puro, sino que esta consociado con vid.

Tabla 15. Indicadores para propiedades olivicolas de menos de 10 ha.

Superficie cultivada promedio/ propiedad 3.98 ha

Superficie con olivos/ propiedad 2.74 ha

Rendimiento promedio 3746 kg/ha

Precio promedio: 1.33 $/kg

Ingreso/ha: 4962.90 $/ha

Ingreso anual del olivo: 13 638.04 $/afio/propietario
Ingreso mensual: 1136.50 $/propietario o familia
Costo operativo: 1200.00 $/ha

Costo operativo: 3297.60 $/propietario/afio
Margen Bruto (MB): 10 340.44 $/propietario/afio
MB/mes/familia 861.70 $

Estrategias de intervencion

Prioritariamente se eligieron la difusion y capacitacion en la aplicacion de los
sistemas de calidad (17). En esta investigacion se fijo que la transferencia se realizara
en primera instancia a la poblacion objeto de este estudio y en segunda instancia a
todos los productores que se encuentren en situacion semejante a ellos y que quieran
cambiar sus paradigmas actuales. Para la capacitacion y transferencia, se organiza-
ron los talleres operativos, denominados La universidad mas cerca del campo y cuya
finalidad fue y es asistir a los pequefios y medianos productores en temas de educa-
cién informal relacionados con la calidad e inocuidad alimentaria.

La organizacion en talleres operativos surgié como respuesta a la necesidad de
nuestra sociedad de contar con un ambito donde participantes y expositores
intercambien experiencias y saberes para enfrentar los nuevos desafios que impo-
ne el mercado actual.

CONCLUSIONES

Particulares

+  Caracterizacion de la poblacion rural
En todos los casos se confirma el envejecimiento de la poblacion rural, cuya
moda se ubica entre 45 y 65 afios. Esto se produce por la migracién de los
jovenes rurales hacia los centros urbanos debido a la disminucion de la capaci-
dad territorial para ofrecer alternativas laborales y espacios de inclusién
socioeconomica, desplazando a la poblacion a la bisqueda de mejores alter-
nativas en otros ambitos.
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El mayor nivel de instruccion se encuentra entre los propietarios de la tierra. De
éstos los que finalizaron sus estudios universitarios no residen en la explota-
cién, sino que fijan su domicilio permanente en el area urbana, normalmente
correspondiente al Gran Mendoza.

La posesion de un trabajo adicional no es un recurso difundido entre los
encuestados, ya que solo el 20 % de la poblacion analizada posee un empleo
adicional.

Se confirma que el 59.9 % de la poblacién analizada se encuentra bajo la situa-
cion de pobreza segun los parametros cuantitativos de la LP.

Caracterizacion de la poblacion en propiedades inferiores a las 10 ha

Esta poblacién es un 1.4 % mas pobre que el resto de los productores rurales
siempre teniendo en cuenta los ingresos y valor de la canasta familiar 2002.
Como los precios de los productos agricolas pagados a los productores han evo-
lucionado positivamente desde esa fecha hasta el 2004, es probable que la can-
tidad de los que se ubicaban por debajo de la linea de pobreza haya disminuido.

El nivel de asociacion es bajo y no aparece ningun grado de asociacion en
productores olivicolas. La forma de venta predominante es la entrega en con-
signacion. En otras acciones se avanza hacia la asociacion e integracion hori-
zontal con la compra de insumos, ventas de produccién o labores prediales.

De acuerdo con los resultados obtenidos se observa que el nivel de poblacion
indigente es mayor en el ambito rural que en el area urbana.

Sector viticola de Lavalle

La metodologia propuesta para la clasificacion de pymes agropecuarias ain
debe ajustarse, sobre todo en la determinacion de sus variables de corte (costo
de oportunidad y canasta familiar) pero constituye un aporte a la identificacion
operativa de pyme, encuadrandola en variables clave que debieran ser valida-
das con un nimero mayor de ciclos productivos.

De acuerdo con el trabajo realizado en el sector viticola, que es el que abarca la
mayor superficie cultivada y que presenta el mayor grado de asociativismo, se
confirma con resultados numéricos la condicién de pobreza de grupos pertene-
cientes al PSA. Se confirma también el comportamiento diferenciado respecto de
la condicion de pobreza (los productores componentes del PSA tienen ingresos
que los sitian por debajo de la LP con cualquiera de las lineas de corte conside-
radas, y lo contrario sucede con los integrantes del grupo CREA). Teniendo en
cuenta ciertas argumentaciones de tipo conceptual e informacional, se sabe que
una condicién de ingresos al PSA es la posesion de EAP pequefias ya que son
los que poseen menores ingresos, mientras que los productores con mayor dota-
cién de tierra y considerados de punta en el aspecto tecnoldgico (disponibilidad
de recursos y capacidad de gestion) integran los grupos CREA. Esto demuestra
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gue la metodologia empleada para la categorizacion y clasificacion de la pobla-
cion analizada responde adecuadamente a los criterios de medicion empirica y
conceptual, por lo que se puede argumentar que esta metodologia puede ser re-
testeada en otras poblaciones para confirmar su validez. Por el momento, en las
mediciones efectuadas ha funcionado correctamente.

¢ Sector olivicola

Este grupo de productores manifiesta falta de interés para asociarse entre ellos,
ya que la produccion olivicola sélo representa una parte de sus ingresos. Existe
desinterés por mejorar su explotacion, lo que se refleja en bajos rendimientos,
en que solamente el 30 % vive en el predio y también en los otros destinos,
como el turistico y el lugar de fin de semana, que algunos de ellos le asigné. Es
posible identificarlos dentro del tipo huerta-jardin. Este aspecto cambiaria al
analizar estratos de superficie mayor, en los cuales los costos de produccién
comienzan a aumentar, el margen bruto disminuye y las posibilidades de obte-
ner ingresos extraprediales son menores.

El grupo de productores entrevistados es del departamento de Maipu en un
90 %, zona tradicionalmente olivicola, pero en un proceso de transicion hacia la
urbanizacion. Esta situacion explica parcialmente el poco interés que manifies-
tan los productores por mejorar sus plantaciones y que se refleja en bajos ren-
dimientos y escaso recambio varietal hacia variedades aceiteras, que son las
gue requiere el mercado actual. La mayoria de los productores tienen la varie-
dad Arauco, cuyo destino es fundamentalmente la conserva. Al igual que en los
demas sectores, el problema de indigencia se encuentra en los asalariados,
por lo tanto las acciones para mitigarlo deberian dirigirse hacia ese grupo.

Generales

+ El verdadero problema de pobreza e indigencia y las acciones para mitigarlo
hay que buscarlas en los asalariados de este sector, lo que coincide con la
bibliografia consultada (3, 8), aunque también es cierto que mejorando la situa-
cion de los productores, de alguna manera deberia también mejorar la situa-
cion de sus asalariados.

< En el sector viticola se determind la existencia de ciertas ventajas a favor de los
cooperativizados, en cuanto a los ingresos obtenidos por sus explotaciones,
por lo que este grupo de investigacion insiste en las ventajas sociales y econo-
micas del asociativismo para todos los sectores agricolas como ya ha sido
demostrado en otros lugares del mundo, como por ejemplo la Unién Europea.
El sector agricola mas avanzado en Mendoza es, sin duda, el vitivinicola, don-
de existe una masa importante de productores asociados y también hay una
federacion que reline las cooperativas.

% Generalmente, los programas de implementacion de medidas macroeconomicas
surgen como respuesta a una situacion de crisis generalizada. Este hecho rara
vez contempla la situacion especifica por la que atraviesan ciertos sectores.
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% En este sentido, la responsabilidad de proponer alternativas de intervencion
debe ser de las instituciones educativas que tengan relacién con el tema. En
este caso es la Facultad de Ciencias Agrarias, a través de un grupo de docen-
tes-investigadores, la que se involucra con acciones concretas.

% Mediante el diagndstico realizado en este proyecto se ha confirmado la existencia
de una parte importante de la poblacién rural por debajo de lo que metodoldgicamente
se denomina LP. Esta mayoria es la que se encuentra excluida de los circuitos de
informacién y capacitacion, y por lo tanto, del desarrollo.

% La metodologia aplicada permite ser utilizada en el analisis de otras poblacio-
nes rurales.

Como conclusién final de este proyecto se puede afirmar que las hi-
potesis de trabajo responden fehacientemente a las necesidades del
medio rural ya que los talleres realizados tuvieron una amplia acepta-
cion, lo que valida la estrategia de intervencion propuesta.
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Hechos de nuestra historia

Hace 101 afios se vendié la primera par*iida de vinos en la Quinia Aqronémica

Laex l)ocJeqo de la Quinfo Aqronémico, Imq inico edificio existente de la onfiqua Fscuela de Aqrono—
mia y que actualmente forma parte del Centro de Conqpesos y Exposiciones de Mencjoza, fue inouqumcjo en

1903 por el lnq. Dominqo Lino Simois, quien la habia comenzado a consteuir en 1900.

Constaba basicamente de dos cuerpos de fer-
meniacién, un Ial)omfor’io, un semisétano y una cava
de anejamiento. Pocos aiios después se le anexé un
fercer cuerpo donde funcionaba la fabrica de dulces y
fa"er’es. (Dic|10 sector l(ue demolido en 1964 con
molivo cJe |a oper’fum (Je |a Av. Deliien) Su cons-
truccion se vio jusjfil(icacjo por eI crecienfe ndmero de
alumnos pero, ademas de los fines ch(Jéc]licos, se la
ufilizé desde un comienzo para ”evor a cal)o fareas de

invesfiqacién y para elcl)omr’ y comerciolizar Vinos.

El primer intento cJe venla se Pealizé el 22 de
enero (Je 1903 ol SP. Euqenio Caprioqlio pero Io—
mentablemente la venta de producjros tenia que ser
ouiorizoda por e| Minisferio cJe Aqricu“um Io que
implical}o a veces varias semanas de espera, y la ope-
racién no se pudo ”evor a col)o. Al ano siquienie, el
29 de octubre se concrets la venta de una parfido de
18176 litros de vino al S. lqnocio Gei (foto) siendo
ésta la primera venta de un ppoducfo pr’ocecjen’re de la

Escuelc Nacionol c]e Viiivinicu“um.

Treinta y cinco anos mas fapde, la Facultad de Ciencias Aqmrias retomé la venta de vinos y, a por’fir de

1942, comenzé a vender aceile de o]ivo por |10l>er’se inauqumcjo |o l(dlmico (Jedicodo a ial fin.

F.A. Mélis
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